




Wybór odpowiednich kanałów 
sprzedaży e-commerce w Polsce 
oraz stopniowe ich poszerzanie.  

Wybór odpowiedniej platformy sprzedażowej dostosowanej do 
upodobań konsumentów na danym rynku stanowi kluczowy krok 
w osiągnięciu sukcesu w biznesie online. Sprzedaż rozpoczniemy 
na platformach handlowych. Najpopularniejszą tego typu 
platformą w Polsce jest bez wątpienia Allegro, portal cieszący się 
dużym zaufaniem wśród konsumentów, gwarantujący im 
bezpieczne zakupy oraz oferujący różne możliwości dostawy. 
Z punktu widzenia Spółki, przyjęty model jest bezpieczny pod Z punktu widzenia Spółki, przyjęty model jest bezpieczny pod 
kątem inwestycyjnym, ponieważ nie będzie wymagał on dużych 
nakładów nansowych w rozwój własnej platformy e-commerce. 
Budowanie własnego sklepu e-commerce to idealne rozwiązanie 
dla sprzedawców, posiadających już bazę klientów. 
Dzięki ruchowi generowanemu przez samą platformę Dzięki ruchowi generowanemu przez samą platformę 
marketplace mamy szansę na szybkie zdobycie klientów oraz 
wygenerowanie przychodu w krótkim czasie. Pozyskane w ten 
sposób środki nansowe zostaną zainwestowane w rozwój 
nowych produktów, własny e-commerce i budowanie 
świadomości marki. 
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Wprowadzanie do oferty 
różnorodnego asortymentu, 
odpowiadającego potrzebom 
klientów.

Dobrze dopasowana oferta produktowa oraz jej 
sukcesywny rozwój wpłynie na wzrost przychodów 
Spółki. W ramach opracowanej strategii produktów 
skupiamy się na oferowaniu produktów dobrej jakości 
o ciekawym designie, w niskich cenach.












