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Konsekwentny rozwoj Grupy R22

Przychody Skorygowana EBITDA Zysk netto

min PLN min PLN przypadajgcy akcjonariuszom jedn. dominujgcej w min PLN

CAGR 32% CAGR 41% CAGR 72%
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Komentarz Zarzadu

Drodzy Akcjonariusze, Pracownicy, Kontrahenci,

Z przyjemnoscig przedstawiamy Wam raport kwartalny podsumowujgcy dziatania i sukcesy Grupy R22 w |V kwartale 2019/2020 r. obr.
Zgodnie z decyzjg Walnego Zgromadzenia Akcjonariuszy biezgcy rok obrotowy trwa od 1 lipca 2019 r. do 31 grudnia 2020 r., a wiec
szes¢ kwartatow. Kolejne lata obrotowe bedg pokrywac sie z kalendarzowymi.

Konsekwentnie realizowana strategia rozwoju pozwolita nam osiggng¢ rekordowe wyniki finansowe zaréwno na poziomie
przychodow, jak i zyskow. Dzieki intensywnej pracy catego zespotu, Grupa R22 niezaleznie od burzliwego otoczenia dalej
podgza Sciezkg dynamicznego wzrostu.

Il kwartat 2020 r. byt bez watpienia okresem wymagajgcym i wyjagtkowym dla catego spoteczenstwa oraz gospodarki.
Réwniez wptynat na dziatalnos¢ Grupy R22. W trosce o bezpieczenstwo naszych pracownikdéw, juz w pierwszej potowie marca
wdrozylismy mozliwos¢ pracy zdalnej, ktéra w szczytowym momencie objeta niemal wszystkich pracownikow Grupy. Rowniez
teraz istotna czes$¢ pracownikdéw kontynuuje tryb telepracy, ktéry zdecydowanie sie u nas sprawdza.

Epidemia koronawirusa SARS-CoV-2 oraz lockdown sprawity, ze wzrosto zainteresowanie produktami Grupy R22.
Przede wszystkim przyspieszyty procesy cyfryzacji przedsiebiorstw i automatyzacji procesoéw biznesowych. Zjawiska
te oczywiscie obserwowaliSmy juz wczesniej, ale obecnie mozemy mowi¢ o wyprzedzeniu wielu dziatan o 2-3 lata.
Oznacza to, ze w dtugiej perspektywie oczekujemy wzmozonego zainteresowania produktami i ustugami Grupy,
CcO zwigzane jest m.in. z szybszym wzrostem e-commerce, a co za tym idzie np. branzy logistycznej i kurierskiej.
W krétkiej perspektywie notowaliSmy w tym roku rekordowy wolumen wysytanych komunikatow SMS i mail,

co poza wzrostem transakcji i obstugi klienta online zwigzane byto z komunikacjg kryzysowg, informowaniem

o modelu dziatania poszczegdlnych przedsiebiorstw. Wzrosto rowniez zainteresowanie ustugami hostingowymi

I domenami zwigzanymi nie tylko z koronawirusem, ale np. zdalnym nauczaniem, kursami online, e-commerce.

yber _ Folks



Efekt pandemii miat rowniez swoje odzwierciedlenie w spadku liczby rezerwacji pokoi
hotelowych za posrednictwem narzedzia Profitroom. Na przetomie marca i kwietnia
spadty one niemal do zera. Co jednak warte podkreslenia spotka nie odnotowata
widocznego wzrostu churn, wiec przychody abonamentowe pozostalty na niemal
niezmienionym poziomie. Juz wtedy dostrzegalisSmy i informowaliSmy o spodziewanym
trendzie wyboru wakacji w kraju. Jest on korzystny dla Profitroom ze wzgledu na
przecietny profil hotelu, ktéry korzysta z naszych narzedzi oraz preferencje klientow
turystycznych, ktorzy w przeciwienstwie do klienta biznesowego czesciej korzystajg
z rezerwacji przez strone www hotelu niz agregatory hotelowe. Trend ten znalazt swoje
potwierdzenie w wynikach spoéfki, ktére od czerwca byty juz wyzsze w porownaniu
z ubiegtym rokiem. W samym lipcu przychody Profitroom wyniosty niemal 3 min zt i byty
prawie 20% wyzsze niz rok wczesniej. W sredniej i diugiej perspektywie oczekujemy
kontynuacji tego trendu, cho¢ jego doktadny przebieg bedzie zalezat rowniez od sytuacji
epidemicznej. Co jednak warte podkreSlenia z inwestorskiego punktu widzenia,
Profiroom w minionych miesigcach przeprowadzit istotng redukcje kosztéw, ktora
pozytywnie wptywa na jego rentownosc.

Rowniez pozostate nasze inwestycje w segmencie SaaS intensywnie i z dobrym
skutkiem przepracowaty ten trudny czas. User.com w Il kwartale 2020 r. osiggnat ponad
1 min zt przychoddw, a Blugento okoto 850 tys. zt, co byto wynikiem ponad dwukrotnie
lepszym niz rok wczesniej.

Istotnym krokiem milowym w realizacji celu budowy lidera rynku hostingowego Europy
Srodkowo-Wschodniej byto uruchomienie marki cyber Folks. Gteboko wierze w jej
potencjat, ktory zostat juz potwierdzony przy rebrandingu pierwszej marki — linuxpl.com.
Jeszcze w tym roku przeprowadzimy rebranding kolejnych marek, a docelowo
cyber_Folks zintegruje caty segment hostingu. Wdrazane zmiany to réwniez zmiana

modelu komunikacji z Klientami. cyber_Folks jest markg tworzong przez ludzi, dla ludzi.
Dlatego pragniemy jako zespo6t zapewnic¢ klientowi korzystajgcemu z naszych ustug nie
tylko najlepsze wsparcie techniczne, ale i doradztwo jak rozwija¢ firme online.
Stopniowo rozszerzamy oferte o nowe ustugi, jak na przyktad Center.ai do zarzgdzania
obecnoscig firm w Mapach Google. W najblizszej przysztosci planujemy dodac¢ do oferty
ustug hostingowych narzedzie marketing automation oraz tworzenia sklepow
internetowych.

Naszym celem jest wsparcie przedsiebiorstw w obecnosci online, komunikaciji
z klientem, cyfryzacji oraz automatyzacji procesow. Chcemy by¢ wiodgcg firmg nie tylko
w Polsce, ale i w regionie Europy Srodkowo-Wschodniej, a w zakresie wybranych
produktow réwniez globalnie. Chcemy kontynuowa¢ dynamiczny wzrost organiczny,
a rownolegle prowadzimy negocjacje w zakresie akwizycji. Posiadamy bezpieczng
sytuacje finansowg oraz wypracowany model wspoétpracy z bankami i Funduszem
Ekspansji Zagranicznej, co przektada sie na 8-9 min euro potencjalnego budzetu na
przejecia.

Pracownikom Grupy R22 dziekuje za zaangazowanie i efektywng prace, ktéra pozwala
realizowa¢ naszg strategie oraz osigga¢ rekordowe wyniki finansowe. Klientom
| inwestorom dziekuje za zaufanie. Wierze, ze wspoélnie mozemy sie dalej rozwijac.

Z powazaniem,

Jakub Dwernicki



Dynamiczny wzrost przychodow i zyskow

Wybrane skonsolidowane dane finansowe

Konsekwentny wzrost przychodoéw i zyskow
wynikajgcy przede wszystkim z rozwoju

(tys. z}) 12M 18/19 12M 19/20 Zmiana Q4 18/19 Q4 19/20 Zmiana _ _ o
organicznego (pozyskanie nowych klientow

Przychody ze sprzedazy 145615 194606  34% 40077 52928  32% oraz wzrost ARRU W wynikll optymalizacil
oferty, sprzedazy ustug dodatkowych

EBIT 25 416 36 728 45% 7 357 10 068 37% | wzrostowi satysfakcji kllentéw), a takze
z zrealizowanych przejec.

Skorygowana EBITDA* 40 446 54 801 35% 11 424 14 280 25%

: Koszty jednorazowe zwigzane

Koszty jednorazowe 1282 1341 5% 403 0 : : . .
z przygotowaniem i realizacjg przejec oraz

Niefinansowe aktywa trwate - odpisy 0 220 0 0 SO AR WL ] ISRl e
udziatow w segmencie hostingu

Zysk netto 16 606 23 187 40% 4 832 7 508 55%

- przypadajgcy na akcjonariuszy jednostki dominujgce;j 11 571 16 771 45% 3303 5742 74%

Przychody Skorygowana EBITDA

min PLN min PLN

44.4 47,8 49,5 P 12.9 13,6 13,9 14,3

40,1 10,8
37,2 37,3 ! 10,0
31,0 g1 90

Q1 18/19 Q2 18/19 Q3 18/19 Q4 18/19 Q1 19/20 Q2 19/20 Q3 19/20 Q4 19/20

- /
- - _ = /

*wg MSSF16, ale bez uwzglednienia kosztow jednorazowych i odpiséw niefinansowych aktywow trwatych MSR17 MSSF16
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Wysoka zdolnos¢ generowania gotowki

Wybrane skonsolidowane dane finansowe

Dynamiczny wzrost srodkéw pienieznych
generowanych z dziatalnosci operacyjnej oraz
zdelewarowanego FCF. Bardzo wysoka konwersja EBITDA

na przeptywy operacyjne (104%) oraz zdelewarowany FCF
(84%)).

(tys. zt) 12M 18/19 12M 19/20 Zmiana

Srodki pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej 37 451 54 825 46%

Nabycie rzeczowych aktywow trwatych i wartosci

, ’ -6 648 -5 832 -12%

niematerialnych . _ o o ) _

Zdolnos¢ generowania wysokiej nadwyzki gotowkowe;.
Platnosci zobowigzan z tytutu umow leasingu -4 933 -4 796 -3% Relatywnie niski poziom naktadow inwestycyjnych.
Unlevered FCF 25870 44 196 71% Wzrost diugu netto zwigzany z przejeciami, inwestycja

w Profitroom oraz nabyciem mniejszosciowych udziatow
Sptaty kredytow i pozyczek -11 423 -16 125 41%

w H88.
Odsetki zaptacone -4 112 -7 064 72%
Dywidendy do akcjonariuszy mniejszosciowych 0 -3773 D* * %

ug netto / EBITDA
Nadwyzka gotowkowa 10 335 17 235 67%
e 2,6
30.06.2019 30.06.2020 ’
Dtug netto 77 245 162 006 110%
30.06.2020 30.06.2020***

*Bez uwzglednienia spfaty kredytu inwestycyjnego przez Vercom S.A. w wysokosci 3.299 tys. zt wykonanej 1 lipca 2019 r. ** 7annualizowana kwartalna EBITDA
Jednoczesnie zostat uruchomiony nowy kredyt w rachunku biezgcym. *** Zadtuzenie senioralne z wytgczeniem pozyczki podporzadkowanej od Funduszu

Ekspansji Zagranicznej FIZAN (PFR TFI)
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Najwazniejsze wydarzenia

Wykup mniejszosciowych udziatow w segmencie hostingu

1 lipca 2019 Spotka oraz spotka zalezna — Vercom S.A. zawarty umowe rozporzgdzajgcg z funduszem TCEE Fund Il S.C.A. SICAR dotyczgca realizacji pierwszego
etapu wykupu mniejszosciowych udziatéw w segmencie hostingu. Na podstawie umowy zaréwno R22 S.A., jak i Vercom S.A. nabyly po 7,07 proc. akcji
I H88. Transakcja o tgcznej wartosci 6,8 min euro zostata sfinansowana kredytem bankowym.
: Skup akcji wlkasnych
3 lipca 2019 s y

Zgodnie z decyzjg akcjonariuszy, R22 przeprowadzita skup akcji wkasnych. 3 lipca 2019 r. nastgpito rozliczenie transakcji, w wyniku ktorych spotka
I zalezna - H88 SA nabyta 80 tys. akcji R22 po cenie 25,00 zt za jedng akcje.

_ Wejscie na chorwacki rynek hostingu i domen
15 lipca 2019 R22, poprzez spotke posrednio zalezng H88 Hosting D.O.0O., przejeto kontrole nad chorwackg spotkg Avalon D.O.O. w efekcie zaptaty pierwszej transzy
transakcji. Umowa nabycia udziatéw zostata zawarta 11 czerwca 2019 r., a jej wartos¢ wynosi 1,85 min euro.
I Avalon to wicelider chorwackiego rynku hostingu i domen z okoto 17 proc. udziatéw w rynku.

Przyjecie polityki dywidendowej
Zarzad R22 przyjat polityke dywidendowa, zgodnie z ktorg bedzie rekomendowat Walnemu Zgromadzeniu Akcjonariuszy wyptate dywidendy
I w wysokosci minimum 30% skonsolidowanego zysku netto Grupy Kapitatowej R22, przypadajgcego na akcjonariuszy jednostki dominujgcej,

9 wrzesnia 2019

przy jednoczesnym wzroscie nominalnej wysokosci dywidendy przypadajgcej na jedng akcje.

, . . Przejecie PromoSMS
17 pazdziernika 2019 Vercom podpisat umowe inwestycyjng w zakresie przejecia PromoSMS — platforme do tworzenia i wysytki masowych kampanii SMS, posiadajgcej okoto
I 200 klientow segmentu SME. Przeniesienie 100 proc. praw witasnosci nastgpito w momencie ptatnosci pierwszej transzy tj. 4 listopada 2019 r.

Wypltata dywidendy
Zgodnie z decyzjg Walnego Zgromadzenia Akcjonariuszy oraz wczesniejsza rekomendacjg Zarzadu, do Akcjonariuszy R22 w formie dywidendy trafito
tacznie 4,23 min zi, czyli 0,30 zt za jedng akcje. Dywidenda pochodzita z zysku za 2018/2019 r. obr.

22 pazdziernika 2019
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Najwazniejsze wydarzenia

Inwestycja w Profitroom
9 grudnia 2019 R22 podpisata przedwstepng umowe zakupu akcji spotki Profitroom — tworcy rozwigzan technologicznych dla hoteli, ktére umozliwiajg sprzedaz pokoi
hotelowych bezposrednio przez strone internetowg hotelu, zarzgdzanie kanatami sprzedazy oraz wspomagajg zarzgdzanie hotelem. Ujawnienie informacji
I zostato opoznione do 14 stycznia 2020 r., kiedy R22 uzyskato kredyt bankowy na realizacje inwestycji. Finalizacja transakcji nastgpita 20 stycznia 2020 r.

: Refinansowanie zadtuzenia i pozyskanie finansowania
14 stycznia 2020 Grupa R22 podpisata umowe z konsorcjum bankéw mBank oraz ING Bank Slgski w zakresie refinansowania istniejgcego zadtuzenia Grupy R22
I oraz pozyskata nowe finansowanie w zwigzku z wykupem mniejszosciowych udziatbw w segmencie hostingu oraz inwestycjg w Profitroom.

: 100 proc. hostingu dla R22
27 stycznia 2020 Spotka wykonata opcje nabycia pozostatych mniejszosciowych akcji w segmencie hostingu. Dzieki transakcji sfinalizowanej 31 stycznia 2020 r.
I R22 (wraz ze spotkg zalezna Vercom S.A.) posiada 100 proc. akcji H88 S.A., a sama spotka R22 posiada bezposrednio 92,88 proc. akcji H88.

Pandemia koronawirusa SARS-CoV-2

W potowie marca w Polsce rozwineta sie epidemia koronawirusa SARS-CoV-2. W odpowiedzi na nig oraz regulacje rzgdowe Grupa R22 wprowadzita
zmiany w funkcjonowaniu, ktére polegaty przede wszystkim na reorganizacji pracy zespotu do pracy zdalnej, ktéra czesciowo jest kontynuowana do dnia
publikacji raportu za IV kwartat 2019/2020 r. obr. Nowa organizacja pracy nie miata znaczgcego wptywu na efektywnosc¢ funkcjonowania Grupy.

Od marca 2020

W zwigzku z wprowadzeniem przez wladze Rzeczpospolitej Polskiej restrykcje w zakresie przemieszczania sie oraz funkcjonowania niektorych
przedsiebiorstw Grupa obserwowata rekordowe zapotrzebowanie na masowg komunikacje online — zwigzang przede wszystkim z wiekszg liczbg
zamowien e-commerce oraz komunikacjg sieci handlowych. Wzrost aktywnosci klientow obserwowalismy réwniez w zakresie sprzedazy domen
internetowych.

Nowa marka hostingowa cyber_Folks

R22 uruchomito nowg marke hostingowg cyber Folks, ktéra docelowo zintegruje wszystkie marki hostingowe Grupy, zarowno w Polsce, jak i w Europie
Srodkowo-Wschodniej. Ujednolicenie nazw jest konsekwencjag przeprowadzonej konsolidacji polskiego, rumunskiego i chorwackiego rynku hostingowego
oraz elementem bardziej bezposredniej komunikacji z klientem. Pierwszym etapem zmian jest rebranding linuxpl.com oraz szeroka kampania promocyjna,
ktdra rozpoczeta sie 15 kwietnia br. i trwata kilka tygodni.

8 kwietnia 2020
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Najwazniejsze wydarzenia

Mozliwos¢é stosowania ulgi IP Box
16 kwietnia 2020 Nalezacy do Grupy R22 - Vercom otrzymat indywidualng interpretacje zwigzang z zastosowaniem tzw. IP Box, czyli ulgi umozliwiajgcej preferencyjne
opodatkowanie dochoddw wytwarzanych przez prawa witasnosci intelektualnej. Dzieki niej zyski osiggane z autorskich platformom Redlink oraz EmailLabs
I bedg opodatkowane stawkg 5%. W odniesieniu do rozliczenia podatkowego za 2019 r. oznacza to nizsze zobowigzanie CIT o0 1,2 min zt.

Dywidenda i skup akcji Vercom

Zwyczajne Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy Vercom S.A. zatwierdzito sprawozdanie za 2019 r. oraz zdecydowato o podziale zysku w ten sposob, ze
na wyptate dywidendy zostato przeznaczone 10,3 min zt, a na kapitat zapasowy trafito 4,5 min zt. Spétka R22 otrzymata 7,3 min zt dywidendy, a pozostata
kwota trafita do mniejszosciowych akcjonariuszy Vercom — cztonkdw zarzadu tej spofki.

Dodatkowo ZWZ zdecydowato o przeprowadzeniu skupu akcji wikasnych Vercom od R22 S.A. za kwote 4,4 min zt. W wyniku skupu akcji i umorzeniu
udziat R22 w kapitale zaktadowym Vercom spadnie z 71,65% do 70,51%.

12 maja 2020

Planowane potaczenie spétek na rynku rumunskim

H88 S.A., H88 Hosting S.R.L. oraz udziatowiec mniejszosciowy NetDesign S.R.L. (zatozyciel i prezes spotki) zawarli umowe inwestycyjng zgodnie z ktorg
nastgpi potgczenie rumunskich spoétek hostingowych Grupy. Potgczenie nastgpi poprzez podniesienie kapitatu w WebClass IT S.R.L. w zamian za
whniesienie do spotki wszystkich udziatow w Gazduire Web S.R.L., Rospot S.R.L., Top Level Hosting S.R.L., NetDesign S.R.L. i Blugento S.A. Udziat
Grupy R22 w tym podmiocie wyniesie 84%, manager kierujgcy dziatalnoscig hostingowg R22 na rumunskim rynku bedzie posiadat 16% udziatow.
Finalizacja potaczenia powinna nastgpi¢ do konca roku.

28 lipca 2020

Czerwiec — Korzystne trendy rynkowe dla segmentu SaaS
sierpien 2020 Znaczgcy wzrost krajowego ruchu turystycznego sprawit, ze rozwigzania oferowane przez Profitroom zyskaty nowych klientow, a hotele dotychczas
korzystajgce z oferty Profitroom zwiekszyty sprzedaz pokoi, w szczegolnosci poprzez witasng strone www. Dzieki temu Profitroom zwiekszyt osiggane
przychody z prowizji za zrealizowang sprzedaz. Trend ten powinien by¢ kontynuowany w perspektywie kolejnych miesiecy oraz w dtugim terminie.
Korzystne trendy rynkowe, w szczegdlnosci wzrost e-commerce obserwowany zarowno po stronie przedsiebiorstw (nowe sklepy, wieksza sprzedaz),
jak i konsumentow (wiecej klientdw online, wieksze wydatki online) korzystnie wptynety réwniez na User.com oraz Blugento, ktore w IV kwartale
2019/2020 r. obr. osiggnety odpowiednio 1.024 tys. zt i 849 tys. zt.
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Ponad 260 tys. klientow

Grupa R22 swiadczy kompleksowe ustugi dla przedsiebiorstw w zakresie Podstawowg ustugg R22 w tym zakresie jest hosting, wokot ktorego R22 buduje
obecnosci w Internecie, automatyzaciji procesow biznesowych, w szczegolnosci szerokie portfolio ustug i narzedzi odpowiadajgcych na potrzeby firm zwigzane
komunikacji, marketingu oraz sprzedazy. z cyfryzacjg i automatyzacjg komunikaciji.

Hosting Omnichannel Telekomunikacja SaaS PrzedSiniorStwa
= = =3 =T | klienci indywidualni
=) Hosting SMS / Mobile LT internet + TV SR SLOTNY 2225
77N\ . B S Marketing
Domeny %ﬁ E-mail Vel automation

2060 tys. Kiientow
—P =7 _ e
Te|  Certyfikaty SSL (X" Voice g}gg&;‘;ura =>  E-sklep
to klienci biznesowi,
Notyfikacje @ Software 80% gtownie sektor SME
@ push dla hoteli
B res
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Segmenty biznesowe Grupy R22

Hosting | domeny Omnichannel communication
Grupa H88 oferuje ustugi hostingowe, Grupa Vercom oferuje platformy i narzedzia
rejestracji domen internetowych oraz ustugi z do automatyzacji komunikaciji, sprzedazy oraz marketingu
zakresu bezpieczenstwa przesytania danych (m.in. Wiadomosci mobilne, powiadomienia push, SMS, e-mail)
SaaS Telekomunikacja
Grupa R22 rozbudowuje portfolio narzedzi Oxylion to dostawca internetu radiowego,

dystrybuowanych w modelu SaaS, ktére zapewniajg klientom kablowego i Swiattowodowego, VolIP i telewizji HD.
obecnos¢ w internecie oraz automatyzujg procesy biznesowe Posiada 1300 nadajnikéw i 100 km swiattowodu.

Ponad 260 tys. obstugiwanych klientéw
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Struktura Grupy Kapitatowe)
1127

*Obecny udziat R22 S.A. w Vercom S.A. wynosi 67,79%, po umorzeniu
akcji witasnych Vercom udziat R22 wyniesie 70,51%

HOSTING SAAS OMNICHANNEL TELEKOMUNIKACJA
712/" ___________________________________________________ COMMUNICATION
92,88% 70,51%* 98,73% Z i
33,34% .
i a4 : : : w Grupie
! l 100% | : - 4
100% ! 2698% ' | RedGrounSb zoo  ---o- . .
H88 HOSTING SR.L. ey User.com Sp.z0.0. ; REQIEIY S 2 5.1 ; | Ka P itat owej
X ek i i | | 100% i |
GAZDUIREWEB ~ 100% | | Y : : ; |
SRL. e 5.--??1_0/3__5 ______ ::::'_:’::(')_::'. Blugento S.A. i EpSO Group Sp Z 0.0. i i
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Outsourcing hostingu

Jedyna ekonomicznie uzasadniona opcja dla wiekszosci firm

Przedmiotem dziatalnosci segmentu hostingu jest zapewnienie przestrzeni serwerowe;
| Swiadczenie ustug w celu utrzymania okreslonych tresci elektronicznych w Internecie
oraz sprzedaz i utrzymywanie domen internetowych i certyfikatow SSL w modelu
abonamentowym.

W segmencie Hosting mozna wskazac na trzy, wspoétzalezne od siebie, obszary
generowania przychodow:

» Dziatalnos¢ stricte hostingowa, prowadzona w formutach hostingu wspétdzielonego,
VPS (Virtual Private Server) i serwerow dedykowanych

« Sprzedaz domen internetowych i ich transferowanie;

* Dodatkowe ustugi, tzw. VAS (ang. Value Added Services), obejmujgce m. in.:
certyfikaty SSL, SEO & SEM, Ochrona AntyDDOS.

o) - - =
UZYTKOWNIK TRESC DOMENA SERWER
(FSSLE)

cyber_Folks”

Udzial w przychodach Segmentu Hosting
w okresie 12M 2019/2020 r. obr.

DOMENY HOSTING
WSPOLDZIELONY

26% 36%

15%
23%

VAS VPS (CLOUD)

(m.in. SSL) | SERWER DEDYKOWANY
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Wyniki finansowe segmentu hostingu

(tys. zi) 12M 18/19 12M 19/20 Zmiana Q4 2018/19 Q4 2019/20  Zmiana
26% wzrostu przychodéw r/r - wynikajgcy zarowno ze
Przychody ze sprzedazy 67 190 87 721 31% 17 794 22 415 26% wzrostu ustug hostingowych oraz domen.
Korzystny wptyw na wynik miato pozyskanie nowych
EElE e oee L A2 el £ Eieg S S klientow, wzrost ARPU (dzieki optymalizacji cennikow oraz
. : dosprzedazy ustug dodatkowych) oraz przeprowadzone
Amortyzacja oraz odpisy* -7 907 -10 310 30% -2 154 -2 357 9% p , y 9 . _y _ ) P _ P
akwizycje na rynku rumunskim i chorwackim.
EBITDA 21 489 27 597 28% 5517 7170 30%
: 30% wzrostu EBITDA
Koszty jednorazowe -1 093 -364 47% -403 0 -100% : : e : : .
Realizacja synergii i dziatania optymalizacyjne
Skorygowana EBITDA 22582 27 961 24% 5920 7170 21% NGOG (ALY AHTEAEIE 2 USRI (NS
marki cyber_Folks (dotychczas wyniosty one 1.251 tys. zt,
Marza 33,6% 31,9% 33,3% 32,0% a w samym Q4 2019/20 639 tys. zt)
CapEx 3971 3 556 -10% 473 835 77% Niskie naktady inwestycyjne, istotnie ponizej wartosci
amortyzacii.
CapEx% 5,9% 4,1% 2, 7% 3, 7%

* Amortyzacja oraz odpisy z tytutu utraty wartosci niefinansowych aktywéw trwatych
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Wybrane KPI segmentu hostingu

Wzrost liczby klientow dzieki dzialaniom organicznym

Liczba klientow hostingowych Liczba domen B oalinas akWiaTE
tys. tys.
Wysoki poziom jakosci obstugi i satysfakcji klientow.
177 202 o 366 Stabilny poziom wskaznika NPS i Firts Time Response
113 218
FY 17/18 FY 18/19 FY 19/20 FY 17/18 FY 18/19 FY 19/20* Grupa posiada ponad 200 tys. klientéw hostingowych
| ponad 360 tys. domen
ARPU LTM - hosting ARPU domeny**
e 255 Dalszy wzrostu APRU ustug hostingowych i domen
197 69
62 Stabilny churn, lepszy od sredniej na rynku:
Hosting 17,2%
Domeny 28,1%
FY 17/18 FY 18/19 FY 19/20 FY 17/18 FY 18/19 FY 19/20
== |_FL (Cash) s MSSF

*W tym 31,4 tys. domen w promocji za 0 zt w 12M 2019/2020
** Tylko na domenach ptatnych, w ujeciu LTM
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>Uruchomienie marki cyber Folks

Na poczatku Il kwartatu 2020 r. Grupa oficjalnie rozpoczeta cyber_Folks docelowo zintegruje wszystkie marki hostingowe
01 proces ujednolicenia marek hostingowych do jednej, wspolne; 03 Grupy, zarowno w Polsce, jak i w Europie Srodkowo-

dla wszystkich rynkéw marki cyber_Folks. Proces rozpoczat Wschodniej. Ujednolicenie nazw jest konsekwencjg

sie od rebrandingu linuxpl, ktéry zostat przeprowadzony 8 przeprowadzonej konsolidacji polskiego i rumunskiego rynku

hostingowego oraz elementem bardziej bezposredniej

kwietnia 2020 r. Tydzien pozniej rozpoczeta sie ogolnopolska komunikacji z klientem.

kampania promocyjna nowej marki, ktéra objeta najwazniejsze
kanaty dotarcia do klientow, w tym przede wszystkim telewizje
| Internet.

Celem wprowadzenia nowej marki i konsolidacji marek

04 hostingowych jest lepsza komunikacja ustug do grup
docelowych oraz prowadzenie efektywniejszych dziatan
marketingowych i sprzedazowych, zarowno w zakresie
pozyskania nowych klientéw, jak i dosprzedazy
produktow.

02

cyber_Folks to marka tworzona przez
ludzi dla ludzi, dlatego w jej centrum
jest wiasnie cztowiek — klient
korzystajgcy z ustug Grupy i zespot
R22, jako jego przyjaciel i specjalista,
ktory zapewni mu najlepsze wsparcie.
Marke cyber Folks wyrdznia¢ ma
szybkosc¢ i wydajnosc¢ serwerdw oraz
szybkosc¢ i wysoka jakos¢ obstugi
klienta.

Wydatki zwigzane z uruchomieniem
marki cyber_Folks w Il kwartale
2020 r. wyniosty 639 tys. zt. tgczne
wydatki zwigzane z uruchomieniem
| promocjg nowej marki wyniosg

ok. 2 min zt w catym 2020 r.
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Ekspansja zagraniczna w krajach CEE
Liczba klientow hostingowych Rozwoj Grupy R22

W 2018 roku Grupa rozpoczeta miedzynarodowg ekspansje, poprzez przejecie
trzech spétek na rumunskim rynku hostingu i domen. W 2019 r. Grupa
kontynuowata proces akwizycyjny w Rumunii oraz rozpoczeta dziatalnos¢ na

. z o Rynki dziatalnosci R22
chorwackim rynku — przejeta wicelidera lokalnego rynku. g

Transakcje finansowane sg w potowie kredytem bankowym, po ok. 25 proc. stanowi
finansowanie dtuzne od PFR TFI oraz srodki wtasne.

W minionym kwartale Grupa R22 skupiata sie na rozwoju organicznym
na zagranicznych rynkach oraz procesie konsolidacji proceséw biznesowych.

RUMUNIA

Grupa ma okoto 25% udziatu w rynku hostingu i domen. Silna pozycja lidera
rynku zostata osiggnieta dzieki akwizycji i integracji 6 mniejszych spotek.

Spétki nalezgce do Grupy obstugujg okoto 50 tys. klientéw, osiggajgc ok. 5 min euro
rocznego przychodu (szacowana wielkosci rynku ok. 20 min euro).

CHORWACJA

Grupa jest wiceliderem rynku hostingu i domen z udziatem wynoszgcym okoto 17%.
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Wykup mniejszosciowych udziatow w segmencie hostingu
Wykup mniejszosciowych udziatéw w H88

1 lipca 2019 r. R22 zarwato (wspolnie z Vercom S.A.) umowe rozporzadzajacy
umowe sprzedazy akcji H88. Na jej podstawie R22 nabyto 15.234 akcje H88,
a Vercom nabyt 15.233 akcje H88, ptacac za nie po 3,4 min euro. W wyniku
transakcji R22 posiada 78,64% akcji H88, a Vercom posiada 7,12% akcji H88.
Transakcja zostata sfinansowana kredytem bankowym, o ktérym spotka informowata
w raporcie biezgcym nr 16/2019 w dniu 25 czerwca 2019 r.

27 stycznia 2020 r., R22 wykonat wobec TCEE Fund Ill S.C.A. Sicar opcje nabycia
30.646 akcji spotki H88 S.A. poprzez ztozenie oswiadczenia o0 przyjeciu oferty
sprzedazy akcji ztozonej przez Fundusz, za fgczng cene nabycia w kwocie
6.816.516,70 euro. Zaptata ceny nabycia oraz nabycie wtasnosci akcji nastgpity 31
stycznia 2020 r.

W wyniku tych transakcji R22 wspdlnie z Vercom S.A. posiada 100 proc. akcji
H88, natomiast bezposrednio Emitent posiada 92,88 proc. akcji H38.

Intencjg Zarzgdu R22 jest nabycie akcji H88 nalezgcych obecnie do Vercom S.A.
W zwigzku z czym Walne Zgromadzenie Akcjonariuszy Vercom S.A. 13 wrzes$nia
2019 r. zdecydowato o przeprowadzaniu skupu akcji witasnych Vercom S.A.
nalezacych do R22 i ich umorzeniu. R22 przeznaczy wynagrodzenie ze
sprzedazy akcji Vercom S.A. na zakup 7,12% akcji H88 od Vercom S.A.
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>0Omnichannel
communication
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Communication Platform as a Service

Kompleksowa oferta narzedzi i rozwigzan automatyzujgcych komunikacje

Cloud communication SMS/Mobile Automation

Platforma do skalowalnej i masowej wysytki komunikatow SMS, mail oraz Dostarczamy platforme oraz narzedzia do komunikacji masowe;

push — zaréwno dla celow marketingowych, jak i transakcyjnych. w kanatach SMS, MMS, VMS, Push, Chatbot Messenger, WhatsApp, Viber.
Email Automation Marketing Automation

Narzedzie do automatycznej wysytki maili. Dzieki know-how zwiekszamy Dostarczamy nowoczesne narzedzia automatyzujgce i integrujgce
dostarczalnos¢ maili transakcyjnych oraz marketingowych wysytanych przez marketing oraz komunikacje z uzytkownikami, ktére utatwiajg zarzgdzanie
naszych klientow. sprzedazg i podnoszg jej efektywnosc.

Marketing cyfrowy

Prowadzimy skuteczne kampanie online uzywajgc do tego naszych
baz danych oraz technologii.

Nr 1 Systemow taczacych komunikacje E-MAIL & MOBILE w Polsce
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Wyniki finansowe segmentu omnichannel communication

. ) .

(tys. z1) 12M 18/19  12M 19/20  Zmiana Q4 2018/19 Q42019/20  Zmiana Ponad 40% wzrostu przychodow — efekt organicznego
pozyskania nowych klientéw, dosprzedazy nowych ustug

Przychody ze sprzedazy 64 853 93 608 44% 19 195 27 362 43% oraz wzrostu wolumendw wysytek komunikatow.

EBIT 12252 19 769 76% 4 040 5151 28% Prawie 30% wzrostu EBITDA — ogdlna poprawa
marzowosci w wyniku wprowadzenia dziatan

Amortyzacja oraz odpisy* -2034 -2535 25% -540 -649 20% optymalizacyjnych oraz wprowadzenia nowych ustug

EBITDA 13 286 22 304 68% 4 580 5800 27%

Rekordowy ruch SMS i e-mail w konsekwencji wiekszej
popularnosci e-commerce oraz komunikacji firm zwigzanej

Koszty jednorazowe -139 -414 198% 0 0 : o o
L . z tzw. lockdown. Wzrost widoczny szczegdlnie wsréd
Skorygowana EBITDA 13 425 22 718 69% 4580 5 800 27% wigkszych I nizej marzowych klientow.
Marza 20,7% 24,3% 23,9% 21,2% Przejecie PromoSMS, ktére przetozyto sie na dodatkowe
329 tys. zt przychodow oraz 137 tys. zt zysku EBITDA
CapEx 2125 1 960 -8% 527 622 18% w Q4 2019/20
CapEx% 3,3% 2,1% PTG 2,3%

Niskie naktady inwestycyjne, zwigzane gtdwnie

Z rozwojem nowego, wspolnego i zunifikowanego panelu
ustug umozliwiajgcego korzystanie przez klienta ze
wszystkich platform (Redlink, SerwerSMS, EmailLabs)
w jednym miejscu
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Wybrane KPIl segmentu omnichannel communication

Struktura i dynamika przychodow

Platformy SaaS | abonamenty Performance Marketing
min PLN min PLN
+46%
+20%
25,39
14,17 17,39 163 1,96
0,80
Q4 Q4
2017/2018 2018/2019 2019/2020

Dynamiczny wzrost przychoddéw, szczegdlnie w obszarze platform SaaS i abonamentow (+46% r/r)

Wzrost przychodow dzieki stale rosnacej bazie klientow, wzrostowi wolumenéw wysytek oraz ARPU
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Wybrane KPI segmentu omnichannel

Platformy komunikacji

Liczba klientow Enterprise

203

152 174

Q4 17/18 Q4 18/19 Q4 19/20

Miesieczne ARPU Enterprise*

tys. PLN —
26,4
22,4
Q4 17/18 Q4 18/19 Q4 19/20

Liczba klientow SME

tys.

6.62 733 8,24

Q4 17/18 Q4 18/19 Q4 19/20

Miesieczne ARPU SME*

PLN

130,8 134,0
117,0

Q4 17/18 Q4 18/19 Q4 19/20

communication

Dynamiczny wzrost r/r liczby klientow segmentu
Enterprise i SME

Istotny wzrost ARPU w segmencie Enterprise
realizowany na nizszej marzy ze wzgledu na istotny
wzrost wolumenow wystanych komunikatow. Jest to

zwigzane ze wzrostem e-commerce, wzrostem ruchu
klientow z branzy logistycznej i kurierskiej oraz
komunikacja kryzysowg na poczgtku lockdown

Konsekwentny wzrost ARPU w segmencie SME
zwigzany ze znaczacym wzrostem marzowosci

* bez abonamentu i performance marketingu
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Kluczowe projekty rozwojowe

Appchance

Przez ponad rok wspotpracy R22 i Appchance, Grupa wsparta zespot Appchance nie tylko
w wymiarze finansowym, ale rowniez w zakresie dzielenia sie wiedzg i doswiadczeniem
w prowadzeniu i skalowaniu biznesu. Grupa R22 pomogta lepiej wykorzystaé potencjat
drzemigcy w zespole software house, ktéry zwiekszyt zakres dziatania i dynamike rozwoju.
Istotnie wzrosta rowniez jego rentownosc¢. Dla R22 kluczowg wartoscig jest wspotpraca przy
kolejnych projektach, pozyskanie wysokich kompetencji w obszarze mobile oraz rozbudowa
zasobow ludzkich. Dzieki temu poszerzylismy portfolio oferowanych ustug w obszarze
technologii mobilnych.

Efektywnie wspotpracujemy w ramach obecnych baz klientow, realizujemy wspdélne projekty oraz
prowadzimy wzajemng dosprzedaz ustug. Udato nam sie m.in. rozszerzy¢ wspotprace z jedng
z sieci handlowych, ktéra wczesniej korzystata z ustug komunikacji SMS, a dzieki skutecznym
dziataniom cross-sell, Appchance zostat wybrany na wykonawce aplikacji mobilnej,
co dodatkowo dato mozliwos¢ wdrozenia Mobile Push oraz transakcyjnych wiadomosci e-mail
(EmailLabs) w aplikaciji klienta. Przygotowujemy sie do realizacji kolejnych podobnych projektow.

W ostatnich tygodniach Appchence przygotowat dla Polomarket sklep internetowy w aplikaciji
mobilne] dziatajgcy w modelu click&collect, dzieki ktéremu klienci w wygodny i bezpieczny
sposob mogg dokonywac¢ zakupdw we wszystkich grupach asortymentowych.

W 2019 r. spoétka rozpoczeta przygotowanie wiasnego produktu z obszaru komunikaciji
internetowej skierowanego do klienta biznesowego.

W ciggu 12 miesiecy 2019/2020 r. obr. Appchance osiggnat 3,3 min zt przychoddw netto oraz
406 tys. zt zysku netto.

Redlink Mobile Push

Jeszcze w 2019 roku premiere miato Red Link Mobile Push - rozwigzanie Grupy
w zakresie automatyzacji komunikacji w kanale mobilnym. Ustuga pozwala na wystanie
wiadomosci do  uzytkownikow  aplikacji mobilnych (na  systemach  Android
i 10S). Wiadomosci Push majg znacznie wieksze, interaktywne funkcjonalnosci
I mozliwosci budowania przekazu w poréwnaniu do tradycyjnych komunikatow SMS. Istnieje
mozliwo$¢ dodawania grafik, filméw i animacji, a takze stosowanie przyciskow akcji, ktére mogg
prowadzi¢ w dowolne miejsca aplikacji — wszystko to sprawia, ze komunikatu Push sg bardzo
skuteczne i osiggajg wysokie wskazniki efektywnosci. Poziom otwar¢ (OR) na poziomie 60-70%
(vs. 10-15% w mailach) i 8-12% wskaznik kliknie¢ (CTR) - (vs. 2-3% w mailach).

W zakresie zrealizowanych juz wdrozen mozemy pochwali¢ sie zrealizowanymi wdrozeniami
oraz trwajgcymi pracami dla duzych sieci handlowych oraz sieci restauracji.

Nowy control panel

Prowadzimy intensywne prace deweloperskie w zakresie wdrozenia wspolnego, zunifikowanego
panelu dla réznych ustug wielokanatowej komunikacji oferowanych przez Vercom. Ich
zakonczenie planujemy w 2020 r.

Nowy panel da nam mozliwosci jeszcze efektywniejszego prowadzenia dziatan cross-sell wsrod
obecnych klientéw. Dodatkowo wartoscig dla nich bedzie zebranie w jednym miejscu
zarzgdzania réznymi ustugami i narzedziami.

W ramach wprowadzania nowego panelu pracujemy rowniez nad rozwigzaniem Web Push,
ktére pozwoli nam dotrze¢ do nowej grupy klientow.
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Rosnace portfolio ustug w modelu SaaS

User.com user.com

User.com to platforma, ktéra pozwala sklepom internetowym sprzedawacC wiece;.
To narzedzie marketing automation, ktéore umozliwia automatyzacje i personalizacje
komunikacji sprzedazowej oraz obstugi klienta w takich kanatach jak live chat, boty,
email marketing, SMS, WebPush i VoiceCall. Majgc wszystkie kanaty w jednym
miejscu klienci User.com sg w stanie lepiej dostosowaé sposdb komunikacji oraz
procesy sprzedazowe do oczekiwan odbiorcow.

Przychody Q2 2020 1025 tys. zt Wzrost przychodéw r/r +61%

Blugento Zen

Blugento to narzedzie do przygotowania oraz prowadzenia sklepow internetowych
w oparciu o platforme Magento. Rozwigzanie to tgczy w sobie wszystkie zalety
indywidualnego rozwigzania zbudowanego przez agencje oraz wystandaryzowanej
platformy dla szerokiego grona przedsiebiorcow prowadzgcych sprzedaz online.
W przestepnym cenowo modelu subskrypcji spdotka oferuje e-sklep, hosting,
monitoring i wsparcie. Obecnie zdecydowana wiekszos¢ klientow pochodzi
z Rumunii, w najblizszym czasie Grupa, pod markg Zento Shop, chce rozwijac
sprzedaz w szczegolnosci we Francji, w Niemczech oraz w Polsce.

Przychody Q2 2020 850 tys. zi Wzrost przychodéw r/r +119%

Nz -
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Rosnace portfolio ustug w modelu SaaS

2

Profitroom Profitroom

Profitroom to producent oprogramowania w modelu SaaS, ktéry umozliwia hotelom
sprzedaz pokoi hotelowych online przez wtasng strone internetowg, zarzgdzanie
kanatami sprzedazy internetowej, system CRM oraz obstuge ptatnosci
internetowych. Z rozwigzan Profitroom korzysta juz ponad 2 tys. hoteli, gtéwnie
z Polski gdzie spotka osiggneta wiodgcg pozycje. Z jej rozwigzan korzysta ponad
potowa hoteli w kraju oraz ponad 90 proc. niesieciowych hoteli 4-gwiazdkowych.
Spoétka dynamicznie zwieksza liczbe klientow oraz osiggane przychody. Gtownym
celem na najblizsze lata jest rozbudowa produktu oraz miedzynarodowa ekspansja.

Przychody Q2 2020 5 267 tys. zt Zysk netto Q2 2020 941 tys. zt

Przychody VII 2020 2 981 tys. zt Wzrost przychodéw r/r +19%

~~

Profitroom.

SIMPLY

BOOKINGS

Spoétka odczuta negatywne skutki ograniczen gospodarczych i spotecznych
zwigzanych z epidemig koronawirusa SARS-CoV-2. Czesc¢ przychodow pochodzi
z prowizji od sprzedazy pokoi za posrednictwem narzedzi e-commerce oferowanych
przez Profitroom. Przychody abonamentowe pozostaty na stabilnym poziomie,
a wzmozony churn tylko w samym szczycie niepewnosSci zaraz po poczatku
epidemii i w skali roku ten skok bedzie nieistotny.

Spotka szybko i efektywnie zareagowata na dynamicznie zmieniajgce sie otoczenie.
W Profitroom wprowadzono intensywny program oszczednosci , ktére zarowno w
perspektywie kilku miesiecy, jak i w dtugim terminie korzystnie wptyng na
rentownos¢ dziatalnosci. Spotka otrzymata réwniez wsparcie finansowe w ramach
tzw. tarczy antykryzysowej, na ktore sktada sie 1,6 min zt czesciowo bezzwrotnej
subwencji od PFR oraz 0,6 min zt dotacji od FGSP na ochrone miejsc pracy.

Zgodnie z przewidywaniami spotki istotnie wzrosta popularnos¢ krajowego ruchu
turystycznego. To korzystny trend dla Profitroom ze wzgledu na wiekszg liczbe
klientow hoteli oraz preferencje tej grupy klientow (czesciej rezerwacja dokonywana
jest przez strone www hotelu).Od czerwca spoétka notuje wzrost przychoddw rir.
W perspektywie kilkunastu miesiecy spotka spodziewa sie kontynuacji pozytywnych
trendow rynkowych oraz wzmacniania wlasnych kanatow sprzedazowych przez
hotele. Jednoczesnie dzieki dotgczeniu do Grupy R22 spotka moze aktywnie
analizowac rynek w zakresie wykorzystania ewentualnych okazji akwizycyjnych.

Wiecej informacji o sytuacji w branzy hotelowej z perspektywy Profitroom:
https://www.profitroom.com/pl/koronawirus/
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Ekspozycja na atrakcyjne segmenty telekomunikac]i

Obszary dziatalnosci

Internet (B2C) Cloud Telephony (B2B)
« Struktura Grupy wynikiem osmiu przeje¢ w okresie trzech lat » Szeroki wachlarz zaawansowanych technologicznie ustug
* Dostep do Internetu swiadczony drogg radiowg oraz statymi tgczami « Sprzedaz gtownie do resellerow, integratoréw i klientow biznesowych
« Technologia radiowa dedykowana do trudno dostepnych obszarow * Rynek MSP i klientow indywidualnych obstugiwany przez marke IPFON
» Niski koszt dla uzytkownika + brak limitu transferu + wysoka jakos¢ obstugi « Ustugi integrowalne z wieloma systemami informatycznymi (CRM, ERP, etc.)

Pozycja Oxylion w Grupie R22

Atrakcyjne segmenty rynku telekomunikacyjnego Stabilne zrédio gotowki

Przewidywalnos¢ przychodéw i cash flow Infrastruktura i know-how wykorzystywane w grupie
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Wyniki finansowe segmentu telekomunikacj

(tys. zt)

Przychody ze sprzedazy

EBIT

Amortyzacja oraz odpisy*

EBITDA

Marza

CapEx

CapEx%

12M 18/19

14 403

2770

-3 342

6 112

42,4%

2016

14,0%

12M 19/20

14 120

2 826

-3418

6 244

44,2%

2524

17,9%

Zmiana

-2%

2%

2%

2%

25%

Q4 2018/19 Q4 2019/20

3427

550

-854

1 404

41,0%

481

14,0%

3 468

753

-868

1621

46,7%

834

24,0%

Zmiana

1%

37%

2%

15%

73%

Stabilny poziom przychodéw i zysku EBITDA

Naklady inwestycyjne ponizej wartosci amortyzaciji

Rosnaca rentownosci segmentu dzieki dziataniom
optymalizacyjnym oraz wzroscie ARPU w segmencie
ISP wynikajgcego gtéwnie ze wzrostu zapotrzebowania
na wyzsze pakietu internetowe
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Dane abonenckie segmentu telekomunikacii

Liczba klientow ISP*

21116 20939 20684 20483 20415

Q4 18/19 Q119/20 Q219/20 Q3 19/20 Q4 19/20

ARPU ISP

zt miesiecznie
41,8

404 408
39.6
38.9

Liczba klientow VolP

433 434 438 437 432

Q418/19 Q119/20 Q219/20 Q3 19/20 Q4 19/20

ARPU VoIP

zt miesiecznie

752
607 604 648 S

Q418/19 Q119/20 Q219/20 Q3 19/20 Q4 19/20

Q4 18/19 Q119/20 Q219/20 Q319/20 Q4 19/20

Spadek liczby klientow,
przy jednoczesnej poprawie ARPU ustug ISP

Stabilna liczba klientéw segmentu VolP

* drednia w danym okresie
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Perspektywy rozwoju

Dostarczamy podstawowe ustugi w zakresie obecnosci firm w Internecie,
wokot ktérych budujemy szerokie portfolio ustug automatyzujgcych procesy biznesowe

v

Naszym celem jest zdobycie pozyciji lidera Europy Srodkowo-Wschodniej

AT

Ekspansja zagraniczna w regionie CEE
Dalsza integracja przejetych podmiotéw i budowanie synergii,
dosprzedaz produktow (m.in. SSL i produkty omnichannel
communnication), ekspansja do kolejnych krajow

Dziatania na obecnej bazie klientow
Optymalizacja oferty, wzrost ARPU,
cross-sell, rozwoj produktow i technologi

Rozwdj portfolio Dalszy dynamiczny rozwéj segmentu SaaS
Dalsze poszerzanie oferty Grupy o rozwigzania | konsolidacja wynikow spotek segmentu (Blugento od
komplementarne oraz cross-sell Q4 2020, User.com od 2022, Profitroom od 2024)
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Dziatlania na obecnej bazie klientow

Wzrost ARPU

Kontynuacja zmian ofertowych zwigzanych z ujednoliceniem oferty i wzrostem cen zaréwno
w zakresie ustug hostingowych, domen, jak i omnichannel communication.

Cross-sell produktéw i ustug oferowanych przez Grupe R22.

Wzrost sprzedazy ustug dodatkowych, w tym m.in. certyfikaty SSL.

Rozwoj produktowy

Dalszy rozwdj platform EmailLabs i Redlink, w szczegdlnosci w obszarze analityki i big data.

Rozwdj nowej platformy Reopen — narzedzia real time marketingu, wykorzystujgcego big
data i machine learning. Jego gtébwnym celem jest podniesienie zaangazowania klienta,
utrzymanie jego lojalnosci oraz optymalizacja i zwiekszenie skutecznosci przekazu.

Wykorzystanie spotek bedgcych przedmiotem inwestycji R22 w sprzedazy dotychczasowych
oraz nowych produktéw Grupy — User.com (nowe rynki sprzedazy wiadomosci e-mail i SMS),
Appchance (rozwigzania wykorzystujgce push oraz RCS).

Grupa planuje rowniez rozwoj platform wspierajgcych obecnie oferowane narzedzia. Gtowne
obszary zainteresowania to przede wszystkim e-mail, retargeting oraz lead generation.

Rozwoj narzedzia do tworzenia i prowadzenia sklepow internetowych Blugento.
Komercjalizacja na rynkach miedzynarodowych, w tym cross-sell do klientow R22.

Strategia marketingowa

Konsolidacja strategii marketingowej i komunikacji na poziomie catej Grupy R22
w perspektywie dtugoterminowej — kompleksowosc¢ rozwigzan dla wszystkich dziatajgcych
w Internecie i chcacych skutecznie komunikowaé sie ze swoimi klientami. W perspektywie
krotko i srednioterminowej w szczegolnosci konsolidacja marek i strategii marketingowe;
w obszarze hostingu (rozpoczeta w kwietniu 2020 r.), dzieki czemu bardziej efektywnie
bedziemy wykorzystywac istniejgce budzety marketingowe na pozyskiwanie nowych klientow
oraz dalsze dziatania w zakresie zwiekszania ARPU, tj. wiekszy cross-sell pomiedzy
dotychczasowymi segmentami, oraz wykorzystanie potencjatu upsellowego klientow i dalsze
ujednolicanie oferty zarowno w Polsce jak i na nowych rynkach.

Konsolidacja marek hostingowych i dziatania marketingowe w | potroczu 2020 r. wigzaty sie z
dodatkowymi kosztami promocyjnymi w wysokosci 1,2 min zt. W kolejnych okresach spotka
zaktada trwate zwiekszenie nominalnych wydatkéw, w potgczeniu ze wzrostem ARPU nie
obnizy to marzy EBITDA.

Utrzymanie ARPU | spadek CAPEX
segmentu telekomunikacji

Kluczowym celem na najblizsze miesigce jest kontynuacja dziatan majgcych na celu
utrzymania bazy klientéw na istniejgcych obszarach dziatalnosci oraz co najmniej utrzymanie
miesiecznego ARPU.

W ramach segmentu zaktada sie Sciste kontrolowanie poziomu naktadéw inwestycyjnych
I ograniczanie go do niezbednego minimum pozwalajgcego zapewni¢ stabilnos¢ ustug.
Wszelkie nowe inwestycje bedg poprzedzona analizg mozliwo$s¢ zwrotu z inwestycji
w Kkrotkim okresie.
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Rozwoj na rynku CEE

Integracja przejetych spotek

W model rozwoju segmentu hostingu poza rozwojem organicznym, opiera sie na pozyskaniu

klientow dzieki realizowanym akwizycjom. Dzieki przejmowaniu konkurencyjnych marek oraz ich

skutecznej konsolidacji mozliwy jest szybki wzrost skali biznesu. Poza naturalng korzyscig

w postaci dodatkowej bazy klientéw, poszczegbline spotki wnoszg dodatkowa wartos¢ w postaci

know-how, kompetencji ludzkich, zasobow trwatych oraz potencjatu do optymalizacji kosztow.

Najwazniejsze synergie w zakresie akwizycji:

Po uruchomieniu wytworzonego w ramach prac rozwojowych nowego systemu CRM
rozpoczeto wdrazanie systemu w marce Hekko. W dalszej perspektywie do nowego system
CRM zostang zmigrowane wszystkie marki

Realizowany jest proces integracji platform hostingowych, docelowo bedg funkcjonowaty
dwie platformy — wtasna oraz oparta o Direct Admin

Optymalizacje w zakresie kosztéw licencji: zakup licencji wieczystych LiteSpeed za kwote
ok. 160 tys. zt — dajgcy istotne oszczednosci kosztow w kolejnych okresach. Dodatkowo
w Rumunii dokonano optymalizacji licencji cPanel | vmWare

Opracowano szczegotowy plan integracji spotek w Rumunii. Do kohca 2020 roku planowana
jest integracja do jednego podmiotu prawnego, przy duzej integracji operacyjnej
| technologicznej, z zachowaniem odrebnych marek

Rynek hostingu CEE

W | pétroczu 2018/2019 roku obrotowego Grupa R22 rozpoczeta dziatalnos¢ na rumunskim
rynku hostingu i domen. Dzieki akwizycji trzech spotek posiadajgcych silng pozycje na
lokalnym rynku, Grupa zdobyta ponad 15 proc. udziatéw i pozycje lidera na lokalnym rynku.

W maju 2019 r. R22 dokonata trzech kolejnych akwizycji, spotek posiadajgcych okoto 8 proc.
udziatow rynkowych. Dzieki ich realizacji Grupa umocnita sie na pozycji lidera, z prawie
25 proc. udziatem w rynku.

W czerwcu 2019 r. R22 podpisato umowe przejecia wicelidera chorwackiego rynku Avalon
D.O.0., dzieki czemu uzyskata okoto 17 proc. udziatu w rynku. Przejecie kontroli nastgpito
15 lipca 2019 .

Grupa realizuje dziatania w zakresie integracji przejetych spétek oraz optymalizacji kosztowe]
I wzrostu efektywnosci dziatan sprzedazowych.

Wykorzystujgc przejete zasoby osobowe i infrastrukturalne w Rumunii i Chorwacji, Grupa
chce rozwijaC sprzedaz pozostatych ustug i narzedzi z portfolio Grupy, w szczegolnosci
dotyczy to platform omnichannel communication.

W S$redniej perspektywie Grupa moze przeprowadzi¢ kolejne akwizycje, ktére umozliwig
wzrost udziatéw na poszczegolnych rynkach.

W ramach realizacji akwizycji na rumunskim rynku Grupa realizuje optymalizacje
na poziomie wspotpracy pomiedzy przejetymi spotkami na lokalnym rynku (obszar back-
office, obstugi klienta i wykorzystania infrastruktury) oraz dzieki wspotpracy z polskimi
spétkami Grupy — m.in. wykorzystanie rozwigzan analitycznych, nowoczesnego CRM oraz
sprzedazy narzedzi omnichannel communication na rumunskim rynku.
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Ekspansja zagraniczna

Akwizycje i rozwoj sprzedazy Rozwoj Grupy R22 w CEE

« Grupa zamierza dalej rozwijaé sie poprzez akwizycje, jednak ze wzgledu na pozyskanie
mniejszej ilosci srodkow finansowych w wyniku emisji akcji w 2017 r., mozliwy jest wiekszy
niz pierwotnie planowano poziom lewarowania, dopuszczajgc przejsciowe zwiekszenie

_ _ Rynki dziatalnosci R22
poziomu diugu netto do EBITDA w okolice 3,0.

« Grupa zamierza wykorzysta¢ nabyte zasoby na rumunskim rynku rowniez do rozwoju Potencjalne kierunki rozwoju
sprzedazy ustug omnichannel communication. Ten model ekspansji bedzie powtarzany
na kolejnych rynkach.

« W maju 2019 r. Grupe weszta na rynek chorwacki, dzieki przejeciu wicelidera lokalnego rynku.
R22 analizuje i prowadzi rozmowy z kolejnymi podmiotami, ktére mogg wzmocnic jej pozycje
na tym rynku.

* Na przetomie roku 2019 i 2020 R22 zainwestowato w tworce technologicznych rozwigzan
w modelu SaaS dla branzy hotelarskiej. Spotka ma dominujgcag pozycje na polskim rynku oraz
rosngce portfolio klientow zagranicznych.

« W ramach rozwoju Profitroom planowane sg przejecia na rynkach Europy Zachodniej.

* W chwili obecnej Grupa aktywnie poszukuje i prowadzi rozmowy z kolejnymi potencjalnymi
celami akwizycji dziatajgcymi na europejskich rynkach w obszarze hostingu oraz komunikaciji
SMS / e-mail.

« Poza poszukiwaniem akwizycji w obszarach obecnej dziatalnosci Grupy, R22 prowadzi
rowniez rozmowy dotyczgce inwestycji oraz akwizycji dotyczgce spotek posiadajgcych
produkty, ktore sg komplementarne do portfolio Grupy w zakresie cyfryzacji i automatyzacji
procesow biznesowych.
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Skonsolidowanie sprawozdanie zyskow I strat Grupy R22

(tys. zi)

Przychody ze sprzedazy
Pozostate przychody operacyjne
Amortyzacja

Ustugi obce

Koszty swiadczen pracowniczych
Zuzycie materiatow i energi
Podatki i optaty

Pozostate koszty operacyjne

Zysk / strata na sprzedazy i likwidacji rzeczowych aktywow
trwatych

Odpisy z tytutu trwatej utraty wartosci
Zysk na dziatalnosci operacyjnej
Koszty finansowe netto

Udziat w zyskach jednostek stowarzyszonych wycenianych
metodg praw wtasnosci

Zysk przed opodatkowaniem

Podatek dochodowy

Zysk netto

- przypadajacy na akcjonariuszy jednostki dominujacej

- przypadajgcy na udziaty niekontrolujgce

12M 2018/19
145 615
98
-13 749
-83 059
-20 052
-2 473
472
-544

51

25416
-4 320

-346

20 750
-4 144
16 606
11 571

5035

12M 2019/20
194 606
497
-16 512
-110 816
-24 799
-3 510
-1 133
-1 385

0

-220
36 728
-7 926

-523

28 279
-5 092
23 187
16 771

6 416

Zmiana

34%

407%

20%

33%

24%

42%

140%

2 465%

-100%

45%
83%

51%

36%
23%
40%
45%
27%

Q4 2018/19
40 077
8
-3 665
-22 706
-5 417
-586
-111
-178

-66

7 357
-1 142

-142

6 073
-1 241
4 832
3 303
1529

Q4 2019/20

52 928

488

-4 212

-31 550

-6 210

-845

-144

-387

0

10 068
-1 383

101

8 786
-1278
7 508
5742
1766

Zmiana

32%

6000%

15%

39%

15%

44%

30%

117%

-100%

37%
21%

-171%

45%

3%
55%
74%
16%
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Skonsolidowanie sprawozdanie zyskow i strat Grupy R22

Czynniki wptywajace na wyniki

Organiczny wzrost sprzedazy i zysku w segmencie omnichannel oraz hostingu.

Przejecie i konsolidacja spotek na chorwackim i rumunskim rynku, ktére miaty miejsce w ciggu
ostatnich 12 miesiecy.

Wzrost rentownosci segmentu omnichannel communication dzieki wzrostowi ARPU
oraz wzrostowi sprzedazy ustug o wysokiej wartosci dodanej, jak Redlink Mobile Push

Wzrost popytu na masowg komunikacje online, w szczegdlnosci ze strony firm
e-commerce, sieci handlowych oraz firm logistycznych zwigzany z epidemig koronawirusa
SARS-CoV-2. Dokftadny wptyw na wyniki jest trudny do wyodrebnienia ze wzgledu na model
rozliczen 1 dtugofalowg wspdtprace =z Kklientami. Zwiekszony popyt widoczny byt
W szczegolnosci ze strony podmiotow realizujgcych duze ilosci wysytek, a wiec i cena
jednostkowa wystanego komunikatu byta niewielka, co oznacza niewielkg marze. Grupa
obserwowata rowniez wiekszy popyt na domeny internetowe.

Wzrost kosztow amortyzacji wynikajgcy gtéwnie z umorzenia wartosci niematerialnych
| prawnych rozpoznanych w ramach alokacji ceny nabycia spotek spétek rumunskich
I chorwackich, w szczegolnosci relacji z klientami tych spotek. Dodatkowo poczgwszy od Q2
2019/2020 rozpoczeto amortyzacje znakow towarowych, co bedzie sie wigzato ze wzrostem
amortyzacji o ok. 1,5 min zt w ujeciu rocznym. Zwiekszona amortyzacja nie wigze sie
z dodatkowymi wydatkami stad nie ma ujemnego wptywu na przeptywy operacyjne. Zaréwno
w obecnym okresie, jak i w przysztych kwartatach nie bedzie nies¢ ze sobg koniecznosci
naktadéw odtworzeniowych.

Wzrost pozostatych kosztow operacyjnych gtéwnie w efekcie odpiséw naleznosci handlowych

Wzrost kosztéw finansowych w efekcie wzrostu zadtuzenia zaciggnietego na sfinansowanie
akwizycji na rynku rumunskim i chorwackim, inwestycje w Profitroom oraz wykup
akcjonariusza mniejszos$ciowego

Na koszty finansowe netto w Q4 2019/2020 istotny wptyw miaty dodatnie réznice kursowe
wynikajgce w duzej mierze z wyceny kredytu akwizycyjnego nominowanego w EUR. Przy
kosztach odsetkowych na poziomie 2,3 min zt, dodatnie r6znice kursowe wyniosty 0,91 min zt

Dodatni wynik w Q4 2019/2020 na jednostkach stowarzyszonych jest konsekwencjg
zmniejszenia straty spétek User.com oraz Blugento oraz dodatniego wyniku finansowego
Profitroom S.A.

Spadek wykazane] w rachunku zyskow i strat stopy podatku dochodowego jest konsekwencjg
przede wszystkim rozpoznania ulgi podatkowej zwigzanej z tzw. IPBOX.
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Sytuacja majatkowa Grupy R22

Aktywa

Rzeczowe aktywa trwate

Prawa do korzystania z aktywéw

Wartosci niematerialne i wartos¢ firmy

Inwestycje w jednostki stowarzyszone

Pozostate aktywa

Aktywa z tytutu odroczonego podatku dochodowego
Aktywa trwate

Naleznosci handlowe

Instrumenty pochodne

Pozyczki udzielone

Aktywa finansowe wyceniane w wartosci godziwe;j
Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty

Pozostate aktywa

Aktywa obrotowe

Aktywa ogétem

30.06.2019
20 291
15792

182 832
9 445
125
5186
233 671
13 889
2541
1270
268

15 624
3078
36 670
270 341

30.06.2020
20 377
13 874

203 010
40 776
256
5436
283 729
17 625
0

819
223

14 405
3170
36 242
319971

Zmiana
1%
-12%
11%
332%
105%
5%
21%
27%
-100%
-36%
-17%
-8%
3%
-1%
18%

Najistotniejsze zmiany w strukturze aktywow

Wzrost wartosci niematerialnych i wartosci firmy wynika

gtéwnie z przeje¢ rumunskich | chorwackich spotek hostingowych
dokonanych w roku obrotowym 2019/2020 i rozpoznanych

w zwigzku z tym nabytych aktywow w postaci gtownie Relacii

z Klientami, oraz Wartosci Firmy.

Pozyczki wg stanu na 30.06.2019 oraz 31.12.2019
stanowig gtéwnie krotkoterminowe pomostowe pozyczki na rzecz
pracownikow i 0sob wspotpracujgcych o charakterze socjalnym.

Wzrost inwestycji w jednostki stowarzyszone
dotyczy inwestycji w Blugento, User.com oraz Profitroom

Spadek srodkow pienieznych wynika z realizacji skupu akcji
wiasnych (2 min zt), wyptaconych dywidend (4,93 min zt) oraz
srodkéw wirasnych poniesionych na przejecie spoétki Avalon
(Chorwacja, ok 1 min EUR)

Wzrost naleznosci handlowych wynika w gtownej mierze
z dynamicznego wzrostu sprzedazy w segmencie omnichannel.
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Sytuacja majatkowa Grupy R22

Kapitat wiasny i zobowigzania

Kapitat podstawowy

Akcje wlasne

Zyski zatrzymane i pozostate kapitaty

R&znice kursowe z przeliczenia jednostek zagranicznych
Kapitat z wyceny instrumentow zabezpieczajgcych
Kapitat wtasny przypadajacy na akcjonariuszy jednostki dominujacej
Udziaty niekontrolujgce

Kapitat wtasny

Zobowigzania z tytutu kredytow i pozyczek
Zobowigzania z tytutu leasingu

Zobowigzania z tytutu umow z klientami

Rezerwa z tytutu odroczonego podatku dochodowego
Pozostate zobowigzania

Zobowigzania diugoterminowe

Zobowigzania z tytutu kredytéw i pozyczek
Zobowigzania z tytutu leasingu

Instrumenty pochodne

Zobowigzania handlowe

Zobowigzania z tytutu umow z klientami
Zobowigzania z tytutu podatku dochodowego
Zobowigzania z tytutu Swiadczen pracowniczych
Zobowigzania wyceniane w wartosci godziwe;j
Pozostate zobowigzania

Rezerwy

Zobowigzania krétkoterminowe

Zobowigzania razem

Pasywa razem

30.06.2019
284

0

78 555
-191
-278

78 370
14 999
93 369
64 125
11 071
148

16 901
64

92 308
13119
4152
402

13 539
14 670
1149
1699
268

32 507
3158
84 663
176 972
270 341

30.06.2020
284

-2 060
70 084
-1 228
0

67 080
6 316
73 396
149 046
9576
162

15 698
61

174 543
13 388
4 386
15

24 728
18 520
2414
2052
223
3335
2971
72 032
246 575
319971

Zmiana
0%

-11%
543%
-100%
-14%
-58%
-21%
132%
-14%
9%
-1%
-5%
89%
2%
6%
-96%
83%
26%
110%
21%
-17%
-90%
-6%
-15%
39%
18%

Najistotniejsze zmiany w strukturze pasywoéw

Omdwienie zmian w kapitatach wtasnych znajduje sie
w opisie Zestawienia Zmian w Kapitale Wiasnym
w Skonsolidowanym Sprawozdaniu Finansowym.

Wzrost zobowigzan z tytutu uméw z klientami wynika gtownie
z przeje¢ na rynku rumunskim | chorwackim w segmencie hostingu.

Spadek pozostatych zobowigzan wynika z realizacji zobowigzania
z tytutu wykupu mniejszosciowych udziatow w segmencie hostingu.

Wzrost zobowigzan z tytutu podatku dochodowego

w konsekwencji uproszczonych, zaliczkowych ptatnosci podatku
dochodowego przy jednoczesnym dynamicznym wzroscie wynikow
finansowych

Wzrost zobowigzan z tytutu kredytow i pozyczek jest konsekwencjg
wykupu mniejszosciowych udziatdw w segmencie hostingu oraz
inwestycji w Profitroom, ktore w catosci zostato sfinansowane
kredytem bankowym oraz z zaciggnietej pozyczki

z Funduszu Ekspansji Zagranicznej na przejecie na rynku
chorwackim

Wzrost zobowigzan handlowych wynika z dynamicznego wzrostu
sprzedazy segmentu omnichannel communication

i zwiekszonych tym samym zakupow od operatorow
telekomunikacyjnych

WSPARCIE (Z) KAZDEJ STRONY



Sytuacja pieniezna Grupy R22

Sprawozdanie z przeptywow pienieznych

Zysk netto za okres sprawozdawczy

Korekty:, w tym m.in.:

- Amortyzacja
- Podatek dochodowy
- Koszty odsetek i roznic kursowych netto

Zmiana stanu zapasow, naleznosci, zobowigzan i pozostatych aktywow - razem
Srodki pieniezne wygenerowane na dziatalno$ci operacyjnej
Podatek zaptacony

Srodki pieniezne netto z dziatalnos$ci operacyjnej
Odsetki otrzymane

Pozyczki udzielone

Nabycie jednostek

Inwestycje w jednostkach stowarzyszonych

Wptywy z tytutu sprzedazy rzeczowych aktywow trwatych
Nabycie rzeczowych akt. trwatych i wart. niemat.

Srodki pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej
Dywidendy i inne wyptaty na rzecz wiascicieli

Nabycie akcji wtasnych

Woptywy z tytutu zaciggniecia kredytow i pozyczek

Sptaty kredytow i pozyczek

Nabycie udziatow niekontrolujgcych

Odsetki zaptacone

Ptatnosci zobowigzan z tytutu umow leasingu

Srodki pieniezne netto z dziatalnosci finansowej
Przeptywy pieniezne netto ogétem

Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty na poczatek okresu
Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty na koniec okresu

12M 2018/19
16 606

21 985

13 749
4144
4 045
3019

41 608
-4 157
37 451
65
-790
-26 026
-10 231
1558
-6 648
-42 072
-2 006
0

26 920
-11 423
0

-4 112
-4 933
4 446
-175
15 797
15 622

12M 2019/20
23 187

29 001

16 512
5092
6 802

8 226
60 414
-5 589
54 825

84

280

-21 679
-31 829
0

-5 832
-58 976
-8 003
-2 060
99 897
-16 125
-58 917
-7 064
-4 796

2932
-1 219
15 624
14 405

Zmiana
40%

32%
20%
23%
68%

172%
45%
34%
46%
29%

-135%

-17%

211%

-100%

-12%
40%

299%

271%
41%
72%

-3%
-34%
597%
-1%
-8%

Najistotniejsze zmiany w przeptywach pienieznych

Dynamiczny wzrost przeptywow operacyjnych w slad za wzrostem zysku
operacyjnego i wzrostu konwersji zysku na przeptywy operacyjne dzieki

z jednej strony wysokiemu udziatowi amortyzacji wartosci niematerialnych
| prawnych, a z drugiej strony wzrostowi udziatu segmentu hostingu

0 sprzedazy w wiekszosci opartego o model przedptacony.

W rachunku przeptywow istotng pozycje stanowig nabycia jednostek

w przeptywach z dziatalnosci inwestycyjnej stanowigce wydatki

na nabycie Top Level Hosting S.R.L., Hostvision S.R.L. oraz Avalon D.O.O.,
a takze inwestycja w jednostki stowarzyszone — Blugento SA, User.com i
Profitroom, sfinansowane poprzez zaciggniecie kredytow i pozyczek

Z biezgcych przeptywow operacyjnych pokryte zostaty pozostate wydatki, tj:

* Nabycia aktywow trwatych i wartosci niematerialnych, ktorych poziom
zauwazalnie spadt (12%), w stosunku do analogicznego okresu roku
ubiegtego, mimo wzrostu skali dziatalnosci.

W ramach przeptywow z dziatalnosci finansowej zmiany wynikajg z:

« Wzrostu zaptaconych odsetek wynikajgcych z dodatkowego zadtuzenia
zaciggnietego na sfinansowanie nabycia spotek rumunskich i chorwackich,
inwestycje w Profitroom oraz wykupu akcjonariusza mniejszosciowego
w segmencie hostingu.

«  Wyptaconych dywidend w kwocie 8 min zi
oraz nabycia akcji wtasnych R22 w kwocie ok. 2 min zi

« Dokonano wykupu akcjonariusza mniejszosciowego segmentu hostingu,
w catosci sfinansowanego kredytem bankowym
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Zmiany w kapitale wtasnym Grupy R22

Kapitat
podstawowy R22  Zyski zatrzymane
S.A. ipozostate kapitaty

Stan na dzien 1 lipca 2019 r. 284 79 452
Wptyw MSSF16 na bilans otwarcia -897
Stan na dzien 1 lipca 2019 r. 284 78 555
Zysk netto 16 771
Inne catkowite dochody
Catkowite dochody w okresie 16 771
Transakcje z wtascicielami ujete bezposrednio w kapitale wikasnym
Nabycie akcji R22 S.A. przez H88 S.A.
Realizacja kontraktu forward na nabycie udziatéw niekontrolujgcych w H88 S.A. -441
Aktywa netto przypadajgce udziatom niekontrolujgcym w Hostvision S.R.L.
Wyptata dywidendy na rzecz wtascicieli -4 230
Wyptata dywidendy udziatéw niekontrolujgcych
Nabycie akcji Vercom S.A. przez Vercom S.A. od R22 S.A. -619
Nabycie udziatéw niekontrolujgcych w H88 S.A. -19 952
Stan na dzien 30 czerwca 2020 r. 284 70 084

Akcje wiasne

-2 060

-2 060

Réznice kursowe z
przeliczenia jednostek
zagranicznych

-191

-191

-1 037

-1 037

-1 228

Kapitat z wyceny
instrumentow
zabezpieczajgcych

-278

-278

-126

-126

404

Kapitat przypadajgcy
na udziaty
niekontrolujgce

15103
-104
14 999
6416
11

6427

37

28

-3 773
619
-12 021

6 316
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Kapitat
wiasny

94 370

-1001
93 369
23 187
-1 152

22 035

-2 060

28

-4 230

-3 773

=31 973

73 396



Finanse Grupy R22

Refinansowanie zadtuzenia i finansowanie inwestycji

14 stycznia 2020 r., Grupa R22 zawarta umowe kredytowg z mBankiem oraz ING Bankiem
Slgskim. Przedmiotem umowy jest refinansowanie zadtuzenia Grupy R22 oraz pozyskanie
finansowania na inwestycje w Profitroom oraz wykup mniejszosciowych udziatbw w segmencie
hostingu.

Wartosc i przedmioty kredytow:
171,905 min PLN — maksymalna tgczna wartosc¢ finansowania, w tym:

« 60,0 min PLN - kredyt akwizycyjny (inwestycja w Profitroom + wykup mniejszosciowych
udziatéw w H88)

« 81,48 min PLN — kredyt inwestycyjny (refinansowanie)
* 4,75 min EUR - kredyt inwestycyjny (refinansowane)
* 10,0 min PLN — kredyt rewolwingowy (obrotowy)

Oprocentowanie kredytow jest zmienne, ustalone jako suma marzy zaleznej od wskaznikow
finansowych oraz stawki bazowej: WIBOR 3M dla kredytu akwizycyjnego i kredytu inwestycyjnego
w PLN, EURIBOR dla kredytu inwestycyjnego w EUR, WIBOR 1M dla kredytow odnawialnych.

Kredyty terminowe zostaty udzielone do dnia 31 grudnia 2026 roku, w tym 45 min zt sptaty
w ostatecznym dniu sptaty. Natomiast kredyty odnawialne na okres 36 miesiecy od dnia zawarcia

umowy.

Zabezpieczenie kredytoéw jest standardowe dla tego typu umow i obejmuje m.in. zastaw finansowy
| rejestrowy na akcjach Profitroom S.A. posiadanych przez Kredytobiorcow, zastaw finansowy
| rejestrowy na akcjach na wszystkich akcjach H88, Oxylion i Vercom, zastaw finansowy
| rejestrowy na rachunkach bankowych.

Kredytobiorcy (R22 S.A., H88 S.A., Vercom S.A., OxylionS.A.) majg zobowigzania informacyjne,
muszg utrzymac okreslone wskazniki finansowe, nie mogg bez pisemnej zgody bankdéw i poza
zakresem okreslonym umowg obcigza¢ majatku, rozporzgdza¢ majgtkiem czy zaciggac lub
udziela¢ zadtuzenia finansowego, zmieniaC struktury korporacyjnej, dokonywa¢ wyptat na rzecz
akcjonariuszy, za wyjagtkiem wyptaty dokonywane] przez Emitenta po spetnieniu warunkow
finansowych okreslonych w Umowie.

Po okresie sprawozdawczym Grupa wykorzystata 5 min zt kredytu akwizycyjnego na
podwyzszenie kapitatu w Profitroom.
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Czynniki istotne dla rozwoju Grupy R22

Grupa R22 posiada ugruntowang pozycje na polskim rynku hostingu i domen oraz masowej
komunikacji SMS, Mobile i E-mail. Jednoczesnie Grupa rozwija dziatalnos¢ na nowych rynkach,
zaréwno poprzez przejecia lokalnych podmiotéw (rumunski i chorwacki rynek hostingu i domen),
jak i rozwoj organiczny polskich spoétek na zagranicznych rynkach (m.in. User.com, Appchance).
Rynki na ktorych dziata Grupa R22 charakteryzujg sie wysokg dynamikg wzrostu oraz wptywa
na nie wiele wewnetrznych i zewnetrznych czynnikdéw, co w przysztosci moze przetozy¢ sie na
sytuacje finansowg i rynkowg Grupy.

Wsrdd najwazniejszych czynnikdw i ryzyk moggcych mie¢ wptyw na Grupe w perspektywie
co najmniej jednego kwartatu mozna wyroznic:

« Skutecznos¢ realizacji synergii operacyjnych, przychodowych i kosztowych wynikajgcych
z dotychczasowych akwizyciji

« Skutecznosc realizacji kolejnych akwizyciji
» Wozrost lub spadek zaufania klientow oraz zmiennos$¢ wskaznika CHURN

« Szanse 1 ryzyka zwigzane ze stosunkowo szybkimi zmianami technologicznymi
I innowacjami na rynku IT

» Dziatania realizowane przez spétki konkurencyjne

« Sytuacje ekonomiczng, gospodarczg i polityczng w Polsce, Rumunii i Chorwacji oraz
w krajach, w ktérych Grupa bedzie rozwija¢ swojg dziatalnos¢

« Inflacje i zmiany kurséw walut panstw, w ktérych Grupa prowadzi dziatalnosé oraz realizuje
rozliczenia (PLN, RON, HRK, USD, EUR)

« Wazrost lub spadek zapotrzebowania na ustugi hostingu wspotdzielonego, hostingu
dedykowanego, domeny internetowe oraz dodatkowe ustugi im towarzyszgce

« Wozrost lub spadek zapotrzebowania na ustugi wielokanatowej, masowej komunikacji kanatami
cyfrowymi.
« Sytuacja na rynku e-commerce i m-commerce

 Utrzymanie i pozyskanie nowych pracownikéw. Zdolno$¢ do efektywnego alokowania
kompetencji i wiedzy pracownikéw oraz ich motywowania

« Zapewnienie zgodnosci z RODO oraz innymi przepisami prawnymi

« Potencjalne ataki hakerskie, zdolnos¢ do =zapewnienia bezpieczenstwa danych oraz
stabilno$ci oferowanych ustug

« Zmiany stop procentowych

Wptyw na wyniki Grupy R22 w kolejnych okresach mogg mieé réwniez skutki epidemii
koronawirusa SARS-CoV-2. Wptyw ten moze by¢ zaréwno pozytywny (np. zwiekszony popyt na
komunikacje online, domeny internetowe, narzedzia do pracy zdalnej), jak i negatywny (np.
sytuacja plynnosciowa klientow). W ocenie Zarzgdu skutkiem epidemii koronawirusa bedzie juz
obserowowane przyspieszenie wprowadzania automatyzacji i cyfryzacji procesow biznesowych, a
Grupa R22 bedzie beneficientem tego trendu. W szczegdlnosci dzieki autorskim platformie
komunikacji oraz rozwigzaniom dystrybuowanym w modelu SaasS.
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Jednostkowe sprawozdanie zyskow i strat R22 S.A.

Przychody ze sprzedazy

Pozostate przychody operacyjne
Amortyzacja

Ustugi obce

Koszty swiadczen pracowniczych
Zuzycie materiatow i energii

Podatki i optaty

Pozostate koszty operacyjne

Zysk na sprzedazy wart. niematerialnych
Zysk/strata na dziatalnosci operacyjnej
Przychody finansowe netto

Zysk/strata przed opodatkowaniem
Podatek dochodowy

Zysk/strata netto

12M 2018/19
2 443

0

-466

-1 889

-1 987

0

576

-1 426

6 198

4772

115

4 887

12M 2019/20
3685

98

-469

-3 046

-2 490

-101

-16

-53

221

-2171

10 024

7 853

135

7 988

Q4 18/19
577

0
-117
-436
-537

=10

576
32

6 258
6 290
-83

6 207

Q4 19/20
1073

98
-118
-789
-520

12

116
-161
8 661
8 500
-485

8 015

Czynniki wptywajace na wyniki

Gtowng pozycje rachunku zyskow i strat stanowig przychody
finansowe wynikajgce z otrzymanych dywidend, zyskow na
sprzedazy akcji jednostek zaleznych oraz otrzymane odsetki

Pozyczki udzielone wg stanu na 30.06.2020 stanowig gtéwnie
pozyczki udzielone jednostkom zaleznym w zwigzku z
refinansowaniem istniejgcego zadtuzenia Grupy kredytem
konsorcjalnym.

Wzrost inwestycji w jednostki stowarzyszone
dotyczy inwestycji w Profitroom

Wzrost zobowigzan z tyt. Kredytéw i pozyczek wynika z kredytu
akwizycyjnego na inwestycje w Profitroom oraz refinansowanie
istniejgcego zadtuzenia Grupy R22.

Pozostate aktywa stanowig gtéwnie naleznosci z tytutu sprzedazy
akcji wkasnych Vercom S.A..
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Sytuacja majatkowa R22 S.A.

Aktywa

Rzeczowe aktywa trwate

Prawo do korzystania z aktywow
Wartosci niematerialne

Inwestycje w jednostki zalezne
Inwestycje w jednostki stowarzyszone
Aktywa z tytutu odroczonego podatku dochodowego
Pozostate aktywa

Aktywa trwate

Naleznosci handlowe

Instrumenty pochodne

Pozyczki udzielone

Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty
Pozostate aktywa

Aktywa obrotowe

Aktywa ogétem

30.06.2019
19
1485
18

208 299
0

303

105

210 229
444
2541
5618
145)

o0

9 377
219 606

30.06.2020
34
1042
18

236 674
25 266
510

105

263 649
505

0

54 160
1380
21 197
77 242
340 891

Kapitat wiasny i zobowigzania

30.06.2019
Kapitat podstawowy 284
Kapitat z nadwyzki ceny emisyjnej nad wartoscig nominalng 210 354
Kapitat z wyceny instrumentow zabezpieczajgcych -168
Zyski zatrzymane 4 039
Kapitat wiasny 214 509
Zobowigzania z tytutu kredytow i pozyczek 0
Zobowigzania z tytutu leasingu 1314
Zobowiagzania dtugoterminowe 1314
Zobowigzania z tytutu kredytéw i pozyczek 0
Zobowigzania z tytutu leasingu 392
Instrumenty pochodne 208
Zobowigzania handlowe 258
Zobowigzania z tytutu Swiadczen pracowniczych 269
Pozostate zobowigzania 2 656
Zobowigzania krétkoterminowe 3783
Zobowigzania razem 5097
Kapitat wiasny i zobowigzania razem 219 606
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30.06.2020
284
209 269
0

8 882
218 435
109 815
846

110 661
10 249
494

0

446
263

343

11 795
122 456
340 891
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Akcje | akcjonariat

Akcjonariusze posiadajacy co najmniej 5% Struktura akcjonariatu na 17 sierpnia 2020 r.
liczby gtoséw na Walnym zgromadzeniu

Na dzien niniejszego raportu Kapitat zaktadowy Spoétki wynosi 283 600 zt
i dzieli sie na 14 180 000 akcji o wartosci nominalnej 0,02 zt kazda.

Akcjonariusze posiadajgcy co najmniej 5% liczby gtoséw na Walnym Zgromadzeniu 30.4% Jacek Duch

na dzien 31 marca 2020 r. oraz na dzien publikacji niniejszego raportu: P
27,7% Jakub Dwernicki

Robert Dwernicki
30 czerwca 2020 . 17 sierpnia 2020 r.

Sebastian Gorecki
udziat akcji w Udziat akcji w

Liczba akcji / Liczba akcji /

Akcjonariusz . kapitale zaktadowym B kapitale zaktadowym 0 Il Aegon PTE
giesRil e | gtosach na WZ giesoiue | gtosach na WZ 0,6%
- B Norges Bank
Porozumienie 5,1%
akcjonariuszy*, 8.758.932 61,77% 8.758.932 61,77% H88 S.A.
w tym: 18,3% _
5,5% 11.3% Pozostali
Jacek Duch 4.316.522 30,44% 4.316.522 30,44% !
1,2%
Jakub Dwernicki 2.591.578 18,28% 2.591.578 18,28%
Robert Dwernicki 1.679.190 11,84% 1.595.162 11,25%
Sebastian Goérecki 171.642 1,21% 171.642 1,21%

*Jacek Duch, Jakub Dwernicki, Robert Dwernicki, Sebastian Gérecki pozostajg w porozumieniu
Aegon PTE 776.507 5.48% 776.507 5.48% z uwagi na zawartg w dniu 18 sierpnia 2017 r. umowe regulujgcg zasady tadu korporacyjnego
w Spotce, a takze prawa i obowigzki Akcjonariuszy w zakresie posiadania, nabywania
| zbywania akcji w Spoéfce, zasady obejmowania akcji w podwyzszonym kapitale zaktadowym
H88 S.A. 80.000 0,56% 80.000 0.56% Spotki, a takze okreslajgcg zasady wspotpracy Akcjonariuszy, w tym w szczegolnosci zasady
dotyczgce prowadzenia trwatej polityki wobec Spotki oraz zgodnego gtosowania na walnych
zgromadzenia Spotki, w tym w rozumieniu art. 87 ust. 1 pkt 5) Ustawy o Ofercie Publicznej.

Norges Bank 722.563 5,10% 722.563 5,10%

Pozostali akcjonariusze 3.841.998 27,09% 3.926.026 27,69%
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Akcje | akcjonariat

Zmiany w strukturze akcjonariatu

W okresie |V kwartatu roku obrotowego oraz od dnia publikacji poprzedniego raportu
kwartalnego do publikacji niniejszego raportu nie nastgpity zmiany w strukturze istotnych
akcjonariuszy spotki.

Skup akcji wtasnych

W IV kwartale 2019/2020 r. obr. Grupa nie skupowata akcji wiasnych. Aktualnie R22
(poprzez spotke zalezng HB88) posiada 80.000 akcji wtasnych, ktdre zostaty skupione
w wyniku zaproszenia do sktadania ofert sprzedazy akcji R22 ogtoszonego 18 czerwca 2019 r.
| rozliczonego 3 lipca 2019 r.

Akcje Spotki w posiadaniu Zarzadu i Rady Nadzorczej

Imie i nazwisko
Jacek Duch
Jakub Dwernicki

Robert Stasik

Stanowisko 18 maja 2020 r. 17 sierpnia 2020 r.

Przewodniczgcy RN 4.316.522 4.316.522
Prezes Zarzgdu 2.591.578 2.591.578
Wiceprezes Zarzadu 73.689 73.689
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Akcje | akcjonariat

R22 na GPW

Akcje R22 notowane sg na Gietdzie Papierow Wartosciowych w Warszawie od 29 grudnia 2017 r.

Po sesji w dniu 15 marca 2019 r. akcje R22 zostaty wtgczone do indeksu sWIG80 oraz
sWIGB80TR. Akcje spétki nalezg réwniez do indeksow gietdowych: WIG, WIG-Poland, WIGTECH.

Na koniec czerwca 2020 r. notowania R22 byty na poziomie o 66,5% wyzszym niz na poczatku
roku obrotowego. Jednocze$nie w 2019 r. (kalendarzowym) kurs akcji R22 wzrost o 54,4%.
Od poczatku 2020 r. do dnia publikacji raportu kurs akcji wzrost o 37,8%.

Notowania akcji R22 od debiutu na GPW, z poréwnaniem do notowan indeksu sWIG80.
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Polityka dywidendowa

Zgodnie z politykg dywidendowg R22, Zarzad bedzie rekomendowat Walnemu Zgromadzeniu
Spotki wyptate dywidendy w wysokos$ci minimum 30% skonsolidowanego zysku netto Grupy
Kapitatowej R22, przypadajgcego na akcjonariuszy jednostki dominujgcej, przy jednoczesnym
wzroscie nominalnej wysokos$ci dywidendy przypadajgcej na jedng akcje.

Przy rekomendacji podziatu zysku netto R22, Zarzad bedzie brat pod uwage aktualng
I przewidywalng sytuacje finansowg i ptynnosciowg R22 S.A. i Grupy Kapitalowej R22
oraz istniejgce i przyszte zobowigzania.

Polityka dywidendy zostata przyjeta przez Zarzad R22 9 wrzesnia 2019 r. Ostateczng decyzje
o wielkosci wyptacanej dywidendy podejmuje Walne Zgromadzenie R22 S.A.

Dywidenda

22 pazdziernika 2019 r. Akcjonariusze R22 otrzymali pierwszg w historii spotki dywidende
z zysku za 2018/2019 r. obr. Zgodnie z decyzjg Walnego Zgromadzenia Akcjonariuszy z dnia
8 pazdziernika 2019 r. dywidenda wyniosta 4,23 min zt, tj. 0,30 zt na jedng akcje, a dniem
ustalenia prawa do dywidendy byt 15 pazdziernika 2019 r.

W podziale zysku za 2018/2019 r. obr nie braty udziatu akcje wlasne R22 nalezgce do spofki
zaleznej, tj. H88. Zadne akcje R22 nie sg uprzywilejowane.
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Zarzad R22

Cztonek Zarzadu, Dyrektor

A T b '
atozyciel | growna 0SOba Finansowy, CIMA

zarzgdzajgca Grupg R22

Z Grupg R22 zwigzany od 9 lat,
w roli Dyrektora Finansowego od
2014 r. Wiceprezes H88 S.A.

Gtowny autor strategii akwizyciji
biznesow hostingowych.
Prezes H88 S.A.

Odpowiedzialny za zarzgdzanie
finansami Grupy, kontroling,
relacje z bankami, akwizycje

W R22 odpowiedzialny za
strategie rozwoju, akwizycje

Jakub Dwernicki Robert Stasik

Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu
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Rada Nadzorcza

Jacek Duch

Przewodniczacy Rady Nadzorczej

W 1970 roku ukonczyt Politechnike Warszawskg. W trakcie studium doktoranckiego pracowat
w Nixdorf Computer w Niemczech, a nastepnie jako pracownik naukowy w PSI AG w Berlinie.
W latach 1978-1993 pracowat dla Digital Equipment Corporation (DEC) gdzie prowadzit projekty
m.in. w Monachium, Wiedniu i Paryzu. Nadzorowat tworzenie fili DEC w krajach Europy
Srodkowej, w tym w Polsce.

Od roku 1993 do 1998 kierowat Oracle Polska a nastepnie petnit funkcje
w zarzgdach Prokom Software S.A. i Prokom Internet S.A., oraz licznych radach nadzorczych
m.in. Postdata S.A., Bank Pocztowy S.A., PVT a.s, licznych spétkach grupy Asseco. Posiada
rozlegte, wieloletnie doswiadczenie zaréwno techniczne w inzynierii oprogramowania jak
| zarzgdzaniu w miedzynarodowych i polskich koncernach informatycznych.

Magdalena Dwernicka

Cztonek Rady Nadzorczej

W 2002 roku ukonczyta Akademie Rolniczg w Poznaniu, w 2003 r. i 2004 r. ukonczyta
odpowiednio Studium Marketingowego zarzgdzania Przedsiebiorstwem oraz Studium
Zarzgdzania Zasobami Ludzkimi na Akademii Rozwoju Gospodarczego. W latach 2003 — 2004
uczestniczyta w cyklu szkolen z zakresu wdrazania, realizacji i rozliczania projektow
realizowanych w ramach Europejskiego Funduszu Spotecznego organizowanych przez PARP.

Pracowata w latach 2007-2012 jako specjalista ds. PR w Telepuls ,Spider” Sp. z 0.0. S.K.A.
z siedzibg w Poznaniu, w latach 2012 — 2017 jako Ogicom ,Spider” Sp. z 0.0. S.K.A. (obecnie
H88 S.A.) z siedzibg w Poznaniu jako Specjalista ds. Projektow Unijnych.

Wojciech Cellary

Czlonek Rady Nadzorczej (niezalezny)

Profesor, wieloletni pracownik naukowy Politechniki Poznanskiej. Kolejno: asystent, adiunkt,
docent i profesor w Instytucie Informatyki Politechniki Poznanskiej. Petnit takze m.in., takie
funkcje jak kierownik Katedry Technologii Informacyjnych Uniwersytetu Ekonomicznego
w Poznaniu, kierownik zespotu naukowego Bazy Danych oraz Prorektor ds. Nauki we Francusko-
Polskiej Wyzszej Szkole Nowych Technik Informatyczno-Komunikacyjnych w Poznaniu.

Jest autorem ponad 150 artykutow naukowych, 10 ksigzek, 28 rozdziatow w ksigzkach.
Ponadto, jest redaktorem 15 ksigzek oraz wspétautorem 3 patentéw europejskich.

Wilodzimierz Olbrycht

Czlonek Rady Nadzorczej (niezalezny)

W 1981 roku ukonczyt Politechnike Szczecinska, jest absolwentem wielu kursow o profilu
ekonomicznym. Doswiadczenie zawodowe rozpoczynat w ,Termofracht” Szczecin Sp. z o.0.,
| PPUIRM ,Transocean” Szczecin. W latach 1992 — 1995 pracowat jako zastepca managera ds.
sprzedazy, zaopatrzenia i logistyki STATOIL Polska, w latach 1996 — 1998 jako manager ds.
zaopatrzenia i logistyki w AMOCO Poland Petroleum Products, nastepnie jako customer order
fulfillment advisor na rynek Europy Centralnej i Wschodniej w LYONDELL Chemical z siedzibg
we Wiedniu. W latach 2001 — 2003 jako prezes zarzadu i dyrektor generalny w Anwim Sp. z 0.0.,
a w latach 2003 — 2010 jako prezes zarzadu i dyrektor generalny w Mazeikiu Nafta Trading House
2D Z/0N6;
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Rada Nadzorcza

Katarzyna Nagorko

Czlonek Rady Nadzorczej (niezalezny)

W 1999 roku ukonczyta finanse i bankowos¢ na Uniwersytecie Ekonomicznym w Poznaniu,
nastepnie studia podyplomowe z zarzgdzania podatkowego na Uniwersytecie Ekonomicznym
we Wroctawiu. Posiada tytut “Fellow of the Association of Chartered Certified Accountants”,
dyplom ,Member of the Association of Chartered Certified Accountants”, certyfikaty PRINCE 2,
ALTKOM w zakresie zarzagdzania projektem. Obecnie prezes zarzgdu w spotce HistaPharma
Sp. z o.0.

Zmiany w skltadzie Zarzadu i Rady Nadzorczej

W 2019/2020 r. obr. nie nastgpity zmiany w Zarzgdzie oraz Radzie Nadzorczej R22.
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Inne iInformacje

Zmiany w podstawowych zasadach zarzadzania Spofki
i jej Grupy Kapitatowej

W okresie sprawozdawczym nie nastgpity inne istothe zmiany w podstawowych zasadach
zarzgdzania Spotki i jej Grupy Kapitatowej.

Opis istotnych postepowan toczacych sie przed sagdem

Grupa R22 posiada nierozliczone zaliczki wyptacone spotce SOPOL Solewodzinscy sp. j.
w kwocie 517 tys. zt z tytutu umowy o sSwiadczenie ustug. Grupa R22 zgodnie z umowag
0 swiadczenie ustug zawartg z SOPOL Solewodzinscy sp. j. naliczyta SOPOL Solewodzinscy
kare umowng w wysokosci 1.100.000 ztotych z tytutu niezapewnienia przez SOPOL
Solewodzinscy sp. j. minimalnej dziennej przepustowosci wysytek wiadomosci SMS zgodnie
z postanowieniami umowy. Postepowanie o wydaniu nakazu zaptaty zostato wszczete 2 lipca
2018 r. Kara umowna nie zostata rozpoznana jako przychdéd do czasu uprawdopodobnienia
mozliwosci jej odzyskania. Tytutem pokrycia roszczen z tytutu powyzej kary umownej Komornik
Sgdowy przy Sadzie Rejonowym w Mikotowie wszczagt postepowanie egzekucyjne
z nieruchomosci bedgcych wtasnoscig wspolnikow SOPOL Solewodzinscy sp. j. Ponadto Grupa
R22 posiada wpisang hipoteke przymusowg w kwocie 1.396.208,04 zt na nieruchomosci
bedgcej wtasnoscig SOPOL Sowoledzinscy sp. j. tytutem zabezpieczenia roszczen z tytutu
powyzszej kary umowne.

Poza powyzszym Grupa R22 nie prowadzi istotnych postepowan toczacych sie przed sgdem,
organem wiasciwym dla postepowania arbitrazowego lub organem administracji publicznej,
dotyczgcych wierzytelnosci Spotki R22 i jej jednostek zaleznych.

Istotne transakcje z podmiotami powigzanymi

Transakcje z podmiotami powigzanymi zostaty przedstawione w skonsolidowanym
sprawozdaniu finansowym.

Prognoza finansowa

Zarzad Spotki nie opublikowat prognoz finansowych na rok obrotowy 2019/2020.

Zatrudnienie

Na dzien 30 czerwca 2020 r. w Grupie, w przeliczeniu na petne etaty, byty zatrudnione 321
os6b. W trakcie IV kwartatu 2019/2020 roku finansowego Srednie zatrudnienie wyniosto 318
0so6b.

Zasady zarzadzania Spoétka i Grupa

W 2019/2020 r. obr. nie nastgpity zmiany w podstawowych zasadach zarzgdzania Spoétkg
lub Grupg Kapitatowa.

Istothne umowy

W IV kwartale 2019/2002 roku obrotowego Grupa R22 nie zawarta istotnych uméw. Po okresie
sprawozdawczym spoétka zawarta porozumienie w zakresie potgczenia rumunskich spotek
hostingowych. Nastgpi one poprzez wniesienie wszystkich udziatbw w Gazduire Web S.R.L.,
Rospot S.R.L., Top Level Hosting S.R.L., NetDesign S.R.L. i Blugento S.A. do WebClass IT
S.R.L., a nastepnie potgczenie tych spotek (poza Blugento S.A.). Udziat R22 w tym podmiocie
wyniesie 84%. Pozostate 16% bedzie posiadat Adrian Chiruta — zatozyciel | udziatowiec
NetDesign S.R.L., ktory zarzgdza dziatalnoscig hostingowg R22 w Rumunii.

Poreczenia i gwarancje

Poreczenia i gwarancje zostaty opisane w skonsolidowanym sprawozdaniu finansowym.
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Data sporzgdzenia i zatwierdzenia do
publikacji Raportu kwartalnego Grupy
R22 za IV kwartat 2019/2020 roku
obrotowego zakonczonego

30 czerwca 2020 r.: 17 sierpnia 2020 r.

Data publikacji Raportu kwartalnego
Grupy R22 za IV kwartat 2019/2020
roku obrotowego zakonczonego

30 czerwca 2020 r.: 18 sierpnia 2020 r.
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